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Institute para la pedagogia, la paz y el conflicto urbano IPAZUD 
Doctorados Estudios Sociales, Ingeniena y Estudios Artisticos

Dependencia
Solicitante:

Servicios de transporte aereo de pasajeros excepto los servicios de 
aerotaxi y
Fortalecimiento y promocion de la investigacion y desarrollo 
cientifico de la universidad distrital

Rubro:

27/05/2022

MIRNA JIRON POPOVA Vicerrectora Academica, CLAUDIA MARIA 
del CARDONA LONDONO Decana Medio Ambiente y Recursos 

la Naturales, LUZ ESPERANZA BOHORQUEZ AREVALO Decana 
Facultad de Ingeniena, RUTH ESPERANZA ROMAN CASTILLO 
Decana Facultad Tecnologica, OMER CALDERON Decano Facultad 
Ciencias y Educacion, ANGELA PARRADO ROSSELLI Centro de 
investigaciones y desarrollo cientifico CIDC, ALEXIS ADAMY ORTIZ 
Centro de Relaciones Interinstitucionales CERI, FLOR ALBA 
SANTAMARIA VALERO Catedra Unesco en desarrollo del nino, JOSE 
IGNACIO RODRIGUEZ MOLANO Coordinacion general de 
autoevaluacion y acreditacion, DAVID NAVARRO MEJIA Institute 
para la pedagogia, la paz y el conflicto urbano- IPAZUD, ELVIS 
EDUARDO GAONA GARCIA Doctorado en Ingeniena, ADRIAN JOSE 
PEREA ACEVEDO Doctorado en estudios sociales, PEDRO PABLO 
GOMEZ MORENO Doctorado Estudios Artisticos

Fecha:

Funcionarlo 
responsable 
proceso en 
dependencia:

1. DEFINICION DE LA NECESIDAD (OB3ETO DEL CONTRATO)

Adquisicion de tiquetes aereos para desarrollar las actividades misionales de la Universidad, teniendo 
en cuenta las actividades academicas y administrativas.

2. JUSTIFICACION DEL PROCESO DE SELECCION

En los terminos del articulo 2° (fines de la contratacion) del Estatuto de Contratacion de la 
Universidad Distrital Francisco Jose de Caldas (Acuerdo 03 de 2015), la contratacion es un * 
instrumento que permite la realizacion y el cumplimiento material de sus objetivos y funcione/v
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misionales, y la continua y eficiente prestacion del servicio publico de educacion superior. En este 
sentido, el presente proceso de seleccion se realiza con el fin de adelantar la contratacion de una 
empresa que suministre a la Universidad tiquetes aereos para apoyar la actividad misional de 
Investigacion en la Universidad, en particular la socializacion, divulgacion y difusion de resultados de 
investigacion o creacion alcanzados por profesores de planta y estudiantes de la Universidad Distrital 
a los que les han sido aprobadas la presentacion de ponencias o muestras artisticas individuales en 
eventos de caracter cientifico o artistico, nacionales o internacionales. en el articulo 32 estabiece: 
CONTRATACION DE BIENES Y/0 SERVICIOS DE CARACTERISTICAS TECNICAS UNIFORMES Y DE 
COMUN UTILIZACION Articulo 32. Son bienes y servicios de caractensticas tecnicas uniformes y de 
comun utilizacion, aquellos que poseen las mismas especificaciones tecnicas, con independencia de 
su diseno o de sus caractensticas descriptivas, y comparten patrones de desempeno y calidad 
objetivamente definidos. Para la adquisicion de este tipo de bienes y servicios, en cuantias que 
superen los Cien (100) Salaries Mmimos Legales Mensuaies Vigentes se debera acudir a cualquiera 
de los siguientes mecanismos, dispuestos en la ley 1150 de 2007, reglamentada por el Decreto 151 
o de 2013: a) Bolsa de Productos b) Subasta inversa.

Por todo lo anterior, de conformidad con lo senalado en la Circular de la Vicerrecton'a Administrativa 
y Financiera y de la Oficina Asesora Jundica No. 002 del 10 de febrero de 2022, el proceso de 
seleccion para satisfacer la necesidad descrita en el numeral anterior corresponde a, "(...) 2.2. 
Acuerdo Marco de Precios, Bolsa de Productos o Subasta Inversa: Conforme al articulo 16 
ejusdem, precede para la adquisicion de bienes y servicios de caractensticas tecnicas uniformes y 
de comun utilizacion, en condiciones normales, cuando la cuantfa de la contratacion es superior a 
100 SMLMV, pero dado que nos encontramos en vigencia de las restricciones a la contratacion directa 
propias de la Ley de Garantias, para adquirir este tipo de bienes y servicios, se debera acudir a esta 
modaiidad de seleccion de contratistas sin importar la cuantfa.

En los terminos de la norma en cita: "Son bienes y servicios de caractensticas tecnicas uniformes y 
de comun utilizacion aqueiios que poseen ias mismas especificaciones tecnicas, con independencia 
de su diseno o de sus caractensticas descriptivas, y comparten patrones de desempeno y caiidad 
objetivamente definidos". En terminos coloquiales, son los bienes y servicios que se adquieren sin 
dificuitad en el comercio y que se compran por cantidades."

Que, de acuerdo con lo mencionado, la entidad debe acudir en primera instancia al Acuerdo Marco 
de Precios, para lo cual, se realizo el correspondiente analisis y no se encontro en Colombia Compra 
Eficiente ningun acuerdo marco de precios, en segunda medida, se verifico en la Bolsa de Productos, 
encontrandose que a traves de ese medio es posible realizar la contratacion de este proceso que 
tiene por objeto: Adquisicion de tiquetes aereos para desarroliar las actividades misionales de la 
Universidad, teniendo en cuenta /as actividades academicas y administrativas.

Por lo tanto, se procedio con la segunda modaiidad de contratacion, la cual corresponde a la Bolsa 
de Productos, que se realiza a traves de la Bolsa Mercantil de Colombia, el cual se puede realizar de 
manera conjunta con el proceso de transporte terrestre, generando mayor eficiencia en los procesos 
administrativos de la entidad, garantizando ahorro por concepto de la subasta inversa a que haya 
Sugar en la Bolsa Mercantil de Colombia.
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De igual manera se busca dar alcance a las recomendaciones del Consejo Nacional de Acreditacion 
en cuanto a elevar los indices de movilidad saliente de profesores y estudiantes de la Universidad a 
eventos nacionales e internacionales.

De otro lado, la contratacion de un proveedor que suministre tiquetes aereos es necesaria teniendo 
en cuenta que, por su formacion, idoneidad y experticia, los docentes y estudiantes de la Universidad 
son invitados para participar en diferentes eventos de caracter nacional e internacional para apoyar 
la socializacion, divulgacion y difusion de resultados de investigacion o creacion.

Asimismo, se requiere adelantar el proceso con el fin de cumplir con los objetivos del Plan de 
Desarrollo1 de la Universidad Distrital Francisco Jose de Caldas, en particular en lo referido al 
Lineamiento Estrategico 3 "Integrar las funciones universitarias por medio de la investigacion, 
creacion, innovacion para la ampliacion del conocimiento como bien publico y para la solucion de 
problemas de la ciudad-region y de la sociedad en general", en particular a las estrategias "Fortalecer 
los dialogos e intercambios con organismos internacionales, entidades estatales y sectores 
productivos" y "Mejoramiento y cualificacion de la produccion y difusion cientifica y creativa, de tal 
manera que logren mayor presencia en el mundo academico" de dicho lineamiento, apoyando el 
desarrollo de las metas "Aumentar el mdice de movilidad internacional anual minimo al 1,3% de la 
poblacion estudiantil y al 5% de la planta docente" y "Aumentar la produccion cientifica anual 
publicada en revistas indexadas". Fuente: 1-100-I013_VA-Estampilla Universidad Distrital e incluirel 
POSPRES O2320202008852l0_Servidos de investigacion $190,000,000. Meta: 1. Desarrollar 140 
documentos de investigacion creacion e innovacion internes y cofinanciados Actividad: 1.2 Contratar 
de bienes y servicios para el apoyo al desarrollo de los proyectos de investigacion registrados en las 
bases del CIDC y POSPRES 023202020088363202_Publicaciones de documentos de caracter oficial 
$90,000,000. Meta 4. Implementar 2 estrategias comunicativas que tienen por objeto la 
comunicacion de informacion del sector en temas de educacion superior 4.4 Generar avances y 
contratar servicios para apoyar la difusion de resultados de investigacion de proyectos registrados 
ante el CIDC en eventos externos a la Universidad Distrital.

Por su parte, las facultades de medio ambiente y recursos naturales, Tecnologica, Ciencias y 
Educacion, ingeniena requieren contar garantizar las mejores condiciones para el desarrollo de las 
practicas academicas programadas por cada Proyecto Curricular, y esto incluye la prestacion del 
servicio de transporte, cuando se requiera, para la ejecucion de las mismas. Al respecto, se hace 
necesario puntualizar que esta dependencia academica no dispone de vehiculos propios para prestar 
dicho servicio de manera directa.

La Vicerrectona Academica, el Centro de relaciones interinstitucionales CERI, Catedra UNESCO en 
desarrollo del nino, Coordinacion general de autoevaluacion y Acreditacion y el Institute para la 
pedagogia, la paz y el conflicto urbano IPAZUD requieren realizar diferentes actividades academico- 
administrativas propias de sus areas para el funcionamiento de las mismas^O*

1 Adoptado mediante Acuerdo No. 09 de 2018 del Consejo Superior Universitario
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3. RAZONES DE CONVENIENCIA Y OPORTUNIDAD (marque X si el contrato esta 
vigente)

Contrato
Vigente Oportunidad

Objeto
Fecha de 

Inicio
Fecha
Final

Plazo Max. de 
Inicio Nuevo ContratoSi No

Adquisicidn de tiquetes aereos para desarrollar 
actividades de investigacion de ia universidad, 
teniendo en cuenta las necesidades de las 
estructuras de investigacion.______________

31 de 
diciembre 
de 2022

15 de junio 
de 2022X Oldejulio de 2022

4. EVALUACION DE LOS POSIBLES RIESGOS (La tipologia de los riesgos que podrian 
ser)

De conformidad con lo establecido en el artfculo 4 de la Ley 1150 de 2007; el decreto 1510 de 2013 
y los lineamientos de Colombia Compra Eficiente, la Universidad establece la siguiente Estimacion y 
Asignacion de riesgos que pueda presentarse durante el desarrollo y ejecucion del contrato y que 
tienen la potencialidad de alterar el equilibrio economico del mismo. Con base en lo anterior se 
establece dentro del presente estudio el soporte del analisis de riesgos, para lo cual se utilizo los 
instructivos del documento CONPES 3714 del 1 de diciembre de 2011 y la tabla CONPES para la 
estimacion del riesgo de acuerdo con su probabilidad de ocurrencia e impacto, por lo tanto, se hace 
necesario que los futures oferentes conozcan lo que a continuacion se senala:

Riesgo previsible: Son aquellos hechos o circunstancias que por ia naturaleza del contrato son 
de posible ocurrencia.
Riesgo imprevisible: Son aquellos hechos o circunstancias coyunturales o administrativas, que 
no se pueden prever, tales como los desastres naturales que afectan la ejecucion de! contrato. 
Tipificacion del riesgo: Es la definicion que se hace de aquellos hechos previsibles constitutivos 
de riesgo que se puedan presenter en la ejecucion del contrato. En otras palabras, consiste 
en sehalar los hechos de la humanidad o de la naturaleza que en un futuro pueden ocasionar 
daho para la estructura economica del contrato.
Estimacion del riesgo: Consiste en determinar un valor para los riesgos que se han tipificado.

*

RIESGOS PREVISIBLES CON CARGO AL OFERENTE GANADOR

Son los posibles hechos o circunstancias que por la naturaleza del contrato y de la actividad a ejecutar es facCble su ocurrencia, esta corresponde a la estimacion y 
asignacion de los riesgos previsibles asi como su tipificacion

RIESGO POSIBLES CAUSAS RESPONSABILIDAD IMPACTO U.D CONTRATISTA

Atrasos y sobre costos en la prestacion del servicio por imprevision y mala 
planificacion del oferente ganador respecto del control de inventarios y del 
personal disponible

1 Mala interpretacion del contratista del Pliego de Condiciones o del contrato 
que se firmare

Incumplimiento del 
contratista en la 
ejecucion 
contrato

Mala calldad del servicio suministrado

Carenda de medidas de seguridad industrial apropiadas por el contratista 
ganador del presente proceso de seleccion, a favor de la conservadon de 
las condiciones fi'sicas y mentales de sus trabajadores, la conunidad 
universitaria, asi como de terceras personas que actlva o paslvamente 
tenqan alquna relacidn.

Oferente Ganador Moderado Xdel

El Incumplimiento de lo establecido en el Pliego de Condiciones, el 
incumplimiento de la oferta presentada al cierre del proceso de seleccion, el 
Incumplimiento de los posibles QTRQSI que de comun acuerdo se pacten
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con la Universidad Oistrltal, as! como el contrato o los contratos que se 
deriven del proceso de seleccion.__________________________________
La no observacion de los cnterios ambientales aplicables a este tipo de
contratacidn

Incumpllmlento del 
contratlsta en el 
pago de salaries o 
de obllgaciones 
parafiscales a favor 

personal 
operative a cargo

Mala planeacidn flnandera u operative del contratlsta

ModeradoOferente Ganador X2

Falta de Infraestructura tecnica del contratlsta para realizar pages de nominadel

Darios causados a miembros de la comunidad universitaria con ocasion de
la prestacion del servicio de transpose, Imputables al contratlsta, al personal 
a este vlnculado v a los bienes con los cuales se preste el servicio,_______
Mai manejo de los inmuebles y muebles por desconocimiento, falta de 
precaucion, no solicitar asesoria de la Universidad dlstrital.

Danos a miembros 
de la comunidad 
universitaria, asf 
como a muebles e 
inmuebles 
propledad de la 
Universidad por mal 
manejo de personal 
operative 
contratlsta

Irresponsabilidad por parte del personal operativo
de No cumplimlento de las orientadones impartidas por el supervisor del 

contrato por parte de la Universidad, en el manejo de manlfestaciones, 
revueltas y dlsturbios de orden publico, sin Importer los generadores de los 
mismos.

Oferente Ganador Menor X3

del
Falta de capacltaodn al personal operativo por parte del oferente ganador

Causar danos a terceros derivados de imprevlslon, mal manejo de equipos, 
y la no observanda de los protocolos de segurldad por parte del personal 
operativo del oferente ganador

RIESGOS EXTERNOS PREVISIBLES CON CARGO AL OFERENTE GANADOR
Los generados por la probabWdad de que en el marco normative y de operaclon del SIstema Jw/dlco Colombiano se vean modificados dentro de un escenario previsible,
como son: una variacldn de tarifas en mercados regulados, el cambio de carga impositlva tributarla por reformas legates futuras, asf como la adopdon de dedslones 
admlnlstratlvas que puedan afectar el desarrollo del objeto contractual y que puedan alterar de forma moderada el equilibno economico del contrato, el cual se manifiesta 
principalmente en la perdida de liquidez del contratlsta, en procesos inflacionarios y en la llamada diferencia en cambio.

RESPONSABILIPAD IMPACTO U.D CONTRATISTAPOSIBLES CAU5ASR1ESGO
Por perdida de liquidez se entlende la dificultad que puede experimentar el 
contratlsta en convertir un active fmanciero en efectivo.
Por infladbn se entlende al aumento generaiizado del nivel de precios de 
bienes y servicios, ocaslonado por la cafda del poder adquisltivo del peso 
colombiano-
Por diferencia en cambio se entlende la generadbn de pasivos imprevistos, 
originados a raiz de la eventual variacldn de la cotizacidn del cambio oficlal 
del peso, durante la compra o importacion a credit© de mercandas o activos 
fijos, o en aquellas circunstancias en que se contrae una deuda en divisas

Oferente Ganador Moderado XCambios normativos

La no observaddn de los criterlos ambientales y de las normas de transito 
aplicables a este tlpo de contrataddn.

RIESGOS IMPREVESIBLES CON CARGO AL OFERENTE GANADOR

Son aquellos hechos o circunstancias donde no es factible su prevision, es decir el acontedmiento de su ocurrencia, estos rlesgos deberan estar considerados por parte de los 
oferentes en caso de que les sea adjudicado el contrato resultante de este proceso de seleccion

RIESGO POSIBLES CAUSAS RESPONSABILIDAD IMPACTO U.D CONTRATISTA

Cambios normativos 
y/o tributaries.5 Modlficadones intempestlvos en el valor del SMMLV Oferente Ganador Menor X

RIESGOS IMPREVESIBLES CON CARGO A LA UNIVERSIDAD DISTRITAL

Son los posibies hechos o circunstancias que por la naturaleza del contrato y de la actividad a ejecutar es factible su ocurrencia, esta corresponde a la estlmacidn y asignaddn 
de los rlesgos prevlslbles, son rlesoos previsibles a cargo de la Universidad.

POSIBLES CAUSASRIESGO RESPONSABILIDAD IMPACTO U.D CONTRATISTA

El incumpllmlento de sus obllgaciones estableddas en el Pliego de 
Condidones
El no pago del contrato, en la forma establedda, cualquiera sea la modalidad 
de esta contrataddn,Incumpllmlento de 

la Universidad 
Dlstrital en la 
Ejecuclbn del 

Contrato

La no ejecuclbn del contrato en la forma debida y establedda en el Pliego 
de Condidones6 Universidad Dlstrital Menor X
La no comunicadbn permanente por parte del supervisor del contrato con el 
oferente ganador del proceso de seleccion que ocasione, demoras y 
troplezos en el desarrollo del contrato que se firmare
Cambiar las condidones tbcnicas estableddas por los elementos a 
suminlstrar por parte del contratlsta ganador del proceso de seleccion, sin 
comunicadbn y consults crevlas con el mismo.
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5. JUSTIFICACION DEL VALOR DEL CONTRATO - ANALISIS DEL MERCADO Y DEL 
SECTOR:

Teniendo en cuenta que la Universidad Distrital Francisco Jose de Caidas no contratara el suministro 
de tiquetes aereo de acuerdo con cantidades y destines, ei valor del contrato a celebrar se determino 
teniendo en cuenta las necesidades gestionadas a traves del Centro de Investigaciones y Desarrollo 
Cientifico, por lo que se requiere desplazamientos a nivel nacionai e internacional en las tarifas mas 
economicas del mercado. Se tendra el presupuesto como una bolsa en la que el contratista 
descontara el valor de los tiquetes utilizados de acuerdo a la solicitud que realice la Universidad a 
traves del CIDC, hasta agotar el presupuesto.

A traves del presente numeral nos permitimos documentar el ANALISIS DEL SECTOR ECONOMICO 
Y DE LOS OFERENTES, que establece que le corresponde a la Universidad efectuar el analisis 
economico del sector de servicios al cual pertenece la necesidad que se pretende satisfacer. En 
atencion a eilo procedemos a continuacion a anaiizar tres areas fundamentals a saber: a) Analisis 
del mercado; b) Analisis de la demanda; e) Analisis de la oferta.

*Estudio de mercado a nivel de Tarifa Administrativa Nacionai One Way, Tarifa Administra.tiva 
Nacionai Round, Tarifa Administrativa Internacional

Los precios de las Tarifas 
Adminlstrativas nacionales estdn 
expresados en pesos colombianos

Los precios de las Tarifas Administrativas intemacionales est£n expresados en 
ddlares americanos

Tarifa
Administrativa 
Internacional 

Tiquetes A^reos 
menores o 
iguales a 
USD$354

Tarifa •
Administrativa 
Internacional 

Tiquetes Agrees 
mayores a 

US$354 hasta 
USD$590

Tarifa
Administrativa 
Internacional 

Tiquetes Agreos 
mayores a 

USD$590 hasta 
USD$944

Tarifa
Administrativa 
Internacional 

Tiquetes Agrees 
mayores a 
US0S944

Proveedor Tarifa
Administrativa 
Nacionai One 

Way

Tarifa
Administrativa 
Nacionai Round 

Trip

Pubblica S.A.S. $21,554,09 $36,951,83 10,00 17,00 29,00 59,00
Union Temporal Novatours - 
Vision Tours 05- 2018 $22,254,42 $44,825,25 11,00 14,00 30,00 82,00

Festivaltours S.A.S. $28,793,63 $46,407,32 13,00 25,00 41,00 85,00
Viaja por el Mundo Web Nicklsix 
360 S.A.S. 62,00$14,238,61 $27,016,44 9,00 18,00 31,00

Aeroviajes Pacific© de Bogota S.A. 20,00 38,00$15,820,68 $31,641,35 8,00 15,00

40,00 83,00Viajes Tour Colombia S.A.S. $27,844,39 $50,309,75 13,00 24,00

27,00 42,00Escobar Osplna S.A.S. $18,984,81 $31,641,35 9,00 18,00

44,00 91,00$52,538,36 13,00 26,00Subatours S.A.S. $28,224,09

41,86 90,0013,65 25,48Recio Turismo S.A. $29,004,57 $52,313,71

Tarifas Administrativas 
establecidas por la Aerodvil 
(Cuando hay intervention del 
agente del mercado) para el afio 
2021

46,00 95,0015,00 28,00$31,641,35 $57,481,79
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Doo*nt* InvMlkgtdor* 
SMeKants

CineEverts el que Nlvtlri Fee he pvertto Treyeclo Ma J vinRa Fecha i* Me FechedeReqmoDestineItem

I Congreto (mmedonal as tnvuttgecMn
EduoitM ‘El EepWu fciveeligeeer en ti 
Eicuels-, E) Mewtra Come InveMgeOsr

BogM (Crt) - Suctfemeng* 
(Cel) - BegeN (Cd)

25 demsyoee }9<Jem»yodeX 1177 0* mtye EeeeMeaAdrlene iae« Conecho Bveemmanoat 2022 7022

JamiidM de peftldpeden oegertertes 
pe> mrthKo Rettfto de tavettgetienee 

en Crtron ee te EducacMn

3<l7d«|tf<tode Degeht (Cc<) - Roiade 
(ArgerOna) - Eojca (Cel)

2 de Junto de 2022 6 de Junk) de 2022 Ecsndmlca2 Owe Ute Marin Rotirto A/gertJne 2027

da Cantemnele LaUneamnieane y 
CaribsAa de Ctonea* Soctotos Tnmea 

d« laa dealgutldsdae de Amddcn Lathe y 
etCerlbe Saserea.lucnaay 

transtormadonea

Aedr«a Fentardo 
CattUanco

BegeU (CdO-COVW (M«)- 
eogoti (Col)TtitOde Junto 0 de Junto de 2022 tide Junto de 7022 EcondmtoaS UNAMde M«nee

2022 Mrr SCALE Lafri Arrarrita 
ConfMence.

Bogai (Col}- Boston (USA) 
aoDott(Crt)12 el ISdeymto EoondnfcaDiana Caroena Taecdn Boeldn EEUU 10de Judo<to2022 10de Junto de 2022i

Preeentaetonde penenela an alKMO it alUdaJUtoda BogeliS (Cd) - Front luri 
(Atomarto) • BogoU (Col)Lm Andrea Rodrtguu Hagan-Alamanto OdeJtEo de 2022 1Sde Juttode 2022 EoondrrdcaS 2022 2022

C!$a 2022. vtototoia Prlmera
Cortereneto tot ret me rice nn en 

Stitemaa, ClbemAtlco a infdrmlSca,

OdBdUICdO-Orlande, FI. 
(USA) - Gogotd (CoO

Jorge Endaue 
Oetamajwa Cdagedee

Oritndo. Fl.. EE 
UU-Bogotf IS de Jidto de 2022I2d tS deJMto 10 de Htode 2022 Ccondrntos0

xvii Cengreae Intemadonai de Ctencias 
Sodatoa bia»dttet*wea

Bogota (CdO- Atonae 
(Greets) • Bogota (Col) ?a de Ju*ode2027AtsnetOreda 21 el 23 de Judo ISdeMede 7022 EeondndeeT Atotane LdpRCamaetto
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'Tarifois puocton comblor sin provlo aviso.

A continuacion de presentan las Tarifas Administrativas establecidas por la Aerocivll (Cuando hay 
intervencion del agente del mercado) para el ano 2022, que deberan ser tenidas en cuenta como 
margen para la presentacion de la Propuesta Economica:__________ =*-!=_=^—,

Los preclos da las Tarifas 
Administrativas naclonales 
estin oxprosados cn pesos 

cotomblanos

Los prcclos do las Tarifas Admlntstratlvaa htomadonales estan exprsaado en ddares amerfeanos

Tarifa
Adminlstrathra 
Intemadonal 

Tlquetts A6reos 
menoresoiguales a 

USDI3M

Tarifa Admlntetratfvi 
Intemadonal Tlquetts 

Aireos mayor ej a 
USD$590 fiasta 

USDS944

Tarifa Admlnlstrativa 
Intemadonal Tkguetes 

Agrees mayor** a 
US01944

Tarifa Admlnlstrativa 
Intemadonal Tlquetes 

Aireo* mayor** a USS3S4 
hasta USOS590

Tarifa
Admlnlstrativa 

Nadonal 
Round Trip

Tarifa
AdminlstratWa 
Nadonal Ona

Way

495.0046,0023,00157.481,79 15,00$31.6405
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IMPACTO DEL COVID-19 
EN ELTRANSPORTE 

AEREO
Nuevos Retos y oportunldades en la vision del Plan Estrat£gico Aeronfiutlco 2030 

Asunto: Competltlvldad

\
A

BTTU’rrt

Efi-ISili? ------------------------------------
Impacto del COVID-19 en el sector aereo colombiano 
(Pasajeros)

O

P«n)ero»
17.4 M d« pai de nov/J019- oct/ZOJO 
40,9 M pox dt novttOI &• oct/2019 
d«cr«cimiento de • 57.46% eoutveiente ae 23.4 
M de pax.

1/2020 re^nicFd ccn artes photo pero vuetoa 
sticoe en COcute y Buoaramanja, a lot 

* umarofi loe eeropjertoa de Rionegro y
21 iul 
dom4 
que se 
Rerclro.
1' sep/2020 reactivd ooeracWn dom4*tica en 
14 aeropuertos del pals y ei 21 sap/ »e ampllb a 
01 aeropuenos mbs.

BEi

foro;=~ ----------------------------------------------
5. Impacto del COVID-19 en el sector aereo colombiano 

(Pasajeros)
P«M}siOi:
2QI9 rrovtiiro <1,2 M d« pa>«)«m con 
cr4C^nl*nro dtl 9,2% v» 2018:
- 38% (14.2 milbiMS) p» Inlsmecionein.
• 65% (27 iriltonej) aax n«clonai«s.{

I ?
-s-i-- 0 CCVJD-19 tttcii laa proyecocnes del 

Plan EstreMg^AeronMcc (PEA) 2C30 
En 2020 se wavi qua •• mcvlliterbn \Z2 M 
ds pax (42.3 M proyecudo* an PEA)
En 2021 t» sspers mevflizer 30.5M da pax 
(45 3 M p^oyeciados)
En 2022 ie esperan 41.6 M qe pex (50.5 M 
prcyect&doe), dlirrilmjyttndo la brecna 
proyectedo en el PEA

! Jn u m 111,vnimiiiil io

r*;ay Q I <55*
araBtei l *zz2T
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ES5£IB
Impacto del COVID-IS en el sector aereo colombiano (Carga)

Carga
687.689 ton* nov/2019- oct/2020 
8l7.2B41om nov/2018-oct/2019 
deaecimlento de -15,86 % equlvalente 126.605 
toneladas.

El transport* de carga no ha sufrido 
efectaciones Ian dr^sticaj corro en pasajeros 
debido a que durante la pandemia se ha 
permitido
La dismmucidn del -15,86% refleje la crisis de la 
economia en general, Incluyendo el transpcrte 
de carga.

^xcvjeu RS'C^tOS

Lij•si
KK1)«

YtTI*98® f

(Decreto 457 del 22 de marjo).
iscEfte r

\ KEj!

7. impacto a nivel global
• Pirdkla de conectivklad.
• Aporte econdmico del sector en ricsgo.
• Personal debe ajustarse en 40%, frente a 2019 — 

serla insuficiente para mejorar las reducclones 
unitarias de costo requeridas, elevando cash turn.

• Cancelacidr de didenes futuras de wids-bodias (W6), 
en reportes de (abricantes, llegartdo en 2020 al 50% de 
entregas del 2019.

- Perdidas por mas de 84 billonts de ddlares (IATA).
• Nlveles operacionales de trifico de pax sergn 

alcanzados en 2023 para mercado domestico y en 
2024 para mercado intemaclonal.

■ Apertura limilada de rutas.
• ienla cecuperacidn en reserves.
• Otros ejempios

• Lufthansa (22.000 empleos menos).
* Cathay Padfic redujo un terclo de su flota.
■ Airbus reduclrd 15.000 empleos.
rJfMHvmPrrn frrA np»r.inirn»t «n Pem.

in ■j,'

ms
nsa/ffiffttirikiteiirejugirai**wMc4rnM
Fhrc Ktps In nrin cr>trr43

a la ccKut44 <• b tin t b arAKs M 
tMra'ewitrtt aSnt«. srr •jrMKZ Irtoa t I 
H»m»dt1iHWnym«snw»r«<n

hxnOacadDrtatlia

MnanahcAccn aria ^an pat^nv 
iripUariev nndn eiailn > are r^fcjrjv 
Sfitbitafc

Cffn/nfwrvkbaSDr/aSKlrnrtderrenienlRrTHrl Bi

I C-rcyc ‘’.TVP.yry1
rerr ■rrolFva r dais ee I cn eismas it fen^at: 0m tfd.Nbrui it 

xAx4n.pjtgma«1mryxn
'M. hwt Slr(fpSftj

\
[Cl/ '

La ley 300 de 1996, "Por la cual se expide la ley general de turismo y se dictan otras disposiciones", 
modificada por la ley 1106 de 2006, establece dentro de los prestadores de servicios tun’sticos, a las 
agendas de viajes y tur/smo, agendas mayonstas y las agendas operadoras, las cuales deben 
inscribirse en el Registro Nacional de Turismo en los terminos del articulo 33 de la ley 1558 de 2012 
Fuente: https://www.anato.org/

ANATO ha construido esta quinta version de encuesta de reactivacion y primera del aho 2022, cuyo 
objetivo sera conocer el comportamiento de! mercado, de acuerdo con las medidas de reapertura de 
nuestras Agendas de Viajes y la dinamica con relacion a la reactivacion gradual de la economia y del 
sector de los viajes y el turismo durante el 2021. Esta encuesta estuvo dirigida a Agendas de Viajes 
Asocladas a ANATO, que han avanzado en los procesos de comercializacion de sus servicios 
turisticos. El estudio se desarroilo entre el 26 de enero y el 7 de febrero con la participacion de 122 
empresaa v*

https://www.anato.org/
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A ptinfr to fotfro, (CoAfito zr«c qvo <t H 
f/trmp/t quo ifrtw t'oow^rU /foro ttrgos of 

nfvTt Ho vwmm provto m Is ptH*4emJa ?
tospsctD « la /rcAs dr ta/npr* y to fo<tio tfr 

vtnfr, 4Con qoi mnltcipoctAn *v*<ftroirne\l6n 
tut viofttf

i »5 tta* ua-»

Los Mentias do v;»)*v Atoctada* reponaion ur> rMvcl do rescttvactdn 0«i &2K para «i 2021

Poretntoje do comerc/sl/^DcAlrr qvp fta 
Qet'crodo scg6n tlpo de cenel:

Pnrcentajr do comr tclah?acl6n togtin 
scgmonio;

45X
4iX

• vncRclonnl ■ ftvpo'atlvo

Para el 70?.?., las Agendas do vinjes AsocJodos n.vel do reacttvArlrtn rlei R3%

BOGOTA QC. ^— ARMENIA
AGRITIJRISMOV PAfSAlE AtflAMARKETfKGSAS WJES CALIMA LTD A
viocy flurrftAso majes v tubismo sas CM.J TRAVELTUWSMO ALVUEtO SAS
VIAJES ARMEN tA Alt REPS 1TDA PARAISO WORLD SAS
ENl ACES VUJES Y RjaiSMO SAS PftQSCH CRUCE ftO T L^ftlSMP SAS
COMff KALCtl QUIXO^cT OPERADORES 01 TURSMQ LOS BUUJOOSOSVTC

Basra rwuam AC ENQ AS De VLAIES Y TURffrM 0 AV1ATU R S A S SAS
IMPUL5ASORA HOT&ERA VTVRJSTICA ITDA 
HQTUftlSLTPA naen travel &UCARAMAMOA

CALYPSO TOURSL AUANKA AGENC1A A VOLAR
STAR TOURSVTA|Aft L1MITA0A LALIANXA SASTANDgR AL EXTREMO SAS

VtANO RTE LALtA KXA TURISMQ iWTERNAClONAL DSL ORlEffTI VIAIf S LYM LtOA
PASAPQRTg Al MUSQO TUftlSMO S A.SBOGOTA O.C - UN MUNDO DETRAVESIAS AOENCIA QE VIAIES

VT\Jft>SMOSAS CVEMTOURSGREEN TRAVEL PMC
INCtUSn/g TQUH ftEPRESfNTACIQNPS HEMISFpftlQ TOURS V CIA SASUNiBf UER LTOA SU AGENCtA

CARTAGE/LASUPCft PS5TIN0SAS MUNDO IOVFKSAS
VCH TRAVEL -V1AJES CHAPIN6RQ VUUES Y TURISMO DEL ORIENTS LTDA 

TUftQfiltNTg_____________________
INC? NT1VAMOS COLOMBIA

COLOMBIAN iOURNgvS SAS CAMINO TOURS SAS
GEMA TOURS SASVISION TOURS SAS
tNTERNADONAi TOUftlSM GROUPBCO TRAVEL MAGICAL COLOMBIA

MAVQMSTA TgAM TflAVELTOUREKITO
GRUPO OP6RAMA OPERA DORA MAYORISTA 
OE TURISMO SAS

MERCY TOURS AgENOA DE VUVJES CARAVAN*
BOTES Ol LA BAHIA SASV1AJESCAPITAL&AS

MACON DO OMC SAS FLOJTRAVEL GUIAN7A EXPRESS SAS
V1AJES CONTI Hi NTALESEXPRESO VTAJES Y TURSMQ MARIA PEL PUERTO

CO NTACTOS SASDEIUXE REPS SAS HIOIA TURISMO
AGENClAOf V1AJES A2SAS COMEBOAUZADORA IE TOURS AVIATURSAS

■- qiCUTA ........ ..... MtOKUN , . RIOHACHA
UNIVEaSOTRAI/EUW3 VIAJE5 VeRAOiU? t'ALIAMXA $.A 5 501 tBA TRAVELS
NOftTUR 5-A.S. MCI TRAVEL SAS KAISH (TRAVEL

SAN ANDRESFOMATOLIRS EU UNMAIES
VIAJES VIRTUALHS SASG0N?Atc2 TOURS PROVIOENCIATARVEL

AGENOA QE VIAJE5 SOLARV1AIESOACAR - AGENCIAS DE VIAJES Y
runSMO sas

OESTINO COLOMBIA
VIAJES PALOMARE5 SAS V1AIES PORTOFINO

PLANESTURISTICOS.COM SAS , MONTENEGRO . SLATUftlAllAMXA
GRUPO EMPftESARIAL SU/Un
OSORIO'

PINTO TOURS I’AUAHXA AGENDA UNATOURS
Jj-W MOfJTCRlAVIAJES JUMBO L'AUANXA SAS

VIAJES CUCUTA CRUCERQ PiVIEL SASPRIORITYTOURSSAS____________
AGENDA MONTERlA TOURS ITG« OPERAOORATURlsnCA LORO PIERRECARIBES TOURS INTERNAOONAU LTTlA

------- jiRICO — - PALMIRA SANTA MARTA
TURGMO T EVENT05 JEHICQ PEREZ CAlDERONYdA SAS V1AIES V TURISMO MUN0JAIE5

PRO VERDE VIAJES T TURISMO
CARIBE SJLMARJO BYTAMACA SASC0L0MBJAS7 TOURS TRAVEL & LOGISTICS SAS TURISMO ANOINQ

VIAJES AGEXTUR S.A OVERALESTURPEREIRA
GUlAS Y BAQUIANOS TOUR SASECOSISTEMAS LTDA ACTOURS

AGENDA 0EVIA1ES ROSA OE LOSVIENTOSSAS MAGIC TOUR COLOM BIAS A.S.V1AITS VIP AVIATUB
AGENDA D£ VIAJES NORTE Y SUR SANTA ROSA DE CABALVIAIF.S ORflE SAS

VIAIF5 ARIASBFTA SAS VIAJES ISA SAS
q tours s.a.S. - F SINCELIJOCOIRF.SERVAS
JS REPRE5ENTACIONES COMPAMILIAR RlSARAI 0« VIAJES MAR CARIBE
MAYOR PLUS ANAMI1ENA VALLEJO 

RfPRESEVTACIONES LTOA AREALDREAMS TURISMO ESPECIAL SAS VIAJES HCLITURlTtJA

0^
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iEn cudl de las slguientes actlvidades consldera que 
su empresa debe contar con un mayor opoyo en el 

fortaleclmlento de su productivldad?iQui estrategias Implementard durante el 2022?

I
implementsci4n y fortaieclmlento de nue^as 

tecnolcsias

iapacitacitin del oertanai en acuitict 
lendenclas y liabllidadet

Consultorfa empiesarlal para el msjoramleniny 
optlmitatJdn de snt procesoa

Nuevas alisojas comwclaies 7(« 30-X

OlieUp do pafjjetes turlttlco; innovadores a 
la merjida de case cUeme

61% 27%

inveittiSn en la uferta dl|>lial de sus 
producissysep/ltiot

(ncursiin en nuevos segmempi tutlstlcos 
due antEt no maneiaba

12%56%

i
Accesos a fliundamlento 11%49%

Acompal\amiemo en la pssiutacidn a 
programji para ct dasanollo empiesarlal

PuWicaclin de su> serekios en plaialormas 
especiallaesfr; |e|: iodotlosdKtlnos.coni|

42% 8%
i

Ciiudio! de mercado para entender las • 
nuevas preferenclas rte stn cUemes ,

Otrotcudl? Hi 4%
i

6eitkjnadmlnlsiiatryaydsoperacidn {SU 4%Flexlbllldad en las conciiciones ae.paes .24%

Quo 1 2% Ir.lormadin fmairciera y trlbulirla HI 5%

i
0% 5% 10% 15% .20% 25% 30% 35%0% 10% 20% 30% 40% 50% 60%-70% $0%

i£n cuales de lot siguientes medios de 
comunlcoclon se realha la promocldn de su 

empresa?

ISu empresa partlcipard en la prdxima Vitrina 
Turlstlca de ANATO?

tnstagram S9%
Facspook S2%

70%
Sdsdueda en imernel {google,... 46%

vootuhe

Ot'o 16% ^'~-y -p->

;■
Twllter 'MH 14%

30%
Pcrlddico! y/o levlatos 11%

I
nadlo pi g% 

rv [comerdaics) '■ 3%

■ Si ■ NO0% JO* 40% 60% 80t6 100%

El 2021 fue un ano que se caracterizo por las nuevas variantes del Covid-19 y las restricciones 
subsecuentes. Por lo que en la primera parte del ano el mercado nacional fue el protagonista 
para las Agendas de Viajes, pero al final de ano e! mercado internacional presento una mejor 
recuperacion.
Con el impulse dado por el segundo semestre del ano, el empleo en las Agendas de Viajes se 
consolido hacia el tiempo completo, aunque aun falta mucho camino para recuperar los 
puestos de trabajo perdidos.
Las Agendas de Viajes se continuan adaptando a la nueva realidad del mercado, donde 
medidas como la exencion del IVA han sido positivas en sus ventas. Sin embargo, ante una 
alta reduccion del empleo, el constante apoyo en este campo es fundamental para su 
recuperacion.

Las actlvidades comerciales que prestan las agencias de Viajes, consisten basicamente en la 
organizacion y venta de los fletes y planes turisticos, la reserve de planes y alojamiento, la prestacion 
y asesoria al viajero con relacion en la documentacion requerida para diferentes planes, la reserva o 
cupos de tiquetes nacionales e internacionales por medio de diferentes tipos de transporte y ia 
operacion de turismo receptivo. Estas agencias cobran una comision y una tarifa administrative
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Parcentajc de eomercielhoelin que ha 
generodo segun ilpo de destine:

Respecto a los.servldos que efrete, Indtque el 
pereentaje de veato de coda uno:

Transport* national 3M’

porta ta'?rri*cror>9l 30K
S&K

turlctlcob 1SK

42% Alo{afnte*td \-l3%

4>i

irrirad.'n * sitioi Pe /rilrrii Sft.

m N acton*! * i rrlern a dbnpl OH SH 10% 1SS ZOS aiH 10H 35H

La reei<5f> carlbe, fue uno de ios1 destines de mayor comerclalirBCldn en el mercadQ naclonai.- Por su parte, EEUU, 
Mexico v Europa destacaron en el mercadb Imernacional

Actualmente, en tdrmlnos financieras, la 
operacldn de su empresa se encuentra:

£En cudles de estos segmentos cuenta con 
producto turlstlco?

Sol y ploys 89%

Cultural 57%

Ecoturtsmo -.Naturaleza 52%
■ Generando utllidad o 

excerientes
ftecorrerctudades 41%

Aventura 40%• Pdrdida financiers

Niiutlco-Cruccros 34%
■ Punto de equllibrlo

Recouer munidplos 20%

i
Agroturtsmo (acth/Idades cn... 14%!

Otro 'm 7%

0% 20% 40% 60% 80% 100%

dQud medlos de pago utilize?Estado actual de Ios empleados

Transfercrtcias bancsrlas 93".

Efectlvo 81%
I

Oatafono ttai|eras crMIto y/o L
debrio) ’

7S%
• Trabajando a tifimpo 

complete

■ Trobaiflrtdo medio 
ilempo o dempo pardal

■ Suspendldos

Portal transacelonol (FSE, PavU. etc.) 61%

Nequi y/o Oaviplata 30%

Plan de cridlto dlrecto 18%

OltD ■ 7%
I

0% 20% 40% 60% 60% 100%

En las Agendas de Viajes Asodadas se redujo en un 38% el mimero de empleados durante el 2021, respecto al 
momento anterior a la crisis, trt'isf-
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Resolucion No. 808, deben cumplir con unos requisites tales como: Contar con un capital mmimo, 
requerimientos tecnologicos, es decir, contar con la infraestructura de los sistemas de resen/a 
(Amadeus, Sabre, Galileo, entre otros), requerimientos legates, la inscripcion ante el RNT, la 
contribucion parafiscal destinado al turismo (la cual corresponde al 2,5 por mil de los ingresos 
operacionales, este pago se debe realizar de forma trimestral y el plazo de pago se debe realizar 
dentro de los 20 dias siguientes a cada trimestre que se deben reportar al Fondo Promocion), entre 
otros. La normatividad por parte de la Aeronautica Civil y las autoridades competentes, generaron 
un ordenamiento juridico en aspectos relevantes como el recaudo de comisiones, la implementacion 
de la tarifa administrativa y temas como el cargo por concepto de combustibles.

La Resolucion 3596 de 2006 de la Aeronautica Civil, establecio unas normas sobre las tarifas y 
comisiones que se deben aplicar a la prestacion de los servicios aereos de pasajeros donde se 
garantice la actividad economica dentro de un marco de fibre competencia, donde las comisiones 
que se realicen en las actividades de comercializacion las aerolineas con las agendas de viajes, 
quedara establecido por un acuerdo de las partes interesadas, es decir, se pactara libremente, con 
la excepcion de que esta comision no sea menor a la establecida por dicha Resolucion. Asi mismo, 
esta misma Resolucion establecio un cobro de caracter obligatorio no reembolsable, por la expedicion 
de los tiquetes tanto internacionales como nacionales o tambien llamada tarifa administrativa (TA), 
la cual aplica para la venta de tiquetes aereos.

TABLA 3: DE ANALISIS DEL MERCADO - DEMANDA - HISTORICO DE LA ENTIDAD

La Universidad Distrital en lo referente al suministro de tiquetes aereos para las actividades 
academico- administrativas, durante las vigencias 2017, 2018, 2019ha realizado ordenes de compra 
mediante el Acuerdo Marco de Precios, los cuales se encuentran detailados a continuacion:

Ano Objeto mi'nimosNo. Plazo de 
ejecucion

Valor Requisites 
exigidos contratistaContrato

Adquisicion de tiquetes 
aereos para desarrollar las 
actividades misionales de la 
universidad teniendo en 
cuanta las actividades 
academicas y 
administrativas"

1 2017 Orden de 
Compra

$1,415,110,172 La universidad se acoge a los 
requisites minimos exigidos por 
Colombia Compra 
Eficiente en el acuerdo marco 
de precios de tiquetes aereos

12 meses

No.
15167-17

Adquisicion de tiquetes 
aereos para desarrollar las 
actividades misionales de la 
universidad teniendo en 
cuanta las actividades 
academicas y 
administrativas"

2 2018 Orden de 
Compra

12 meses $1,490,988,518 La universidad se acoge a los 
requisites minimos exigidos por 
Colombia Compra 
Eficiente en el acuerdo marco 
de precios de tiquetes aereos

No.
26804-
2018

3 2019 Adquisicion de tiquetes 
aereos para desarrollar las 
actividades misionales de la 
universidad teniendo en 
cuanta las actividades 
academicas y 
administrativas"

Orden de 
Compra

12 meses $914,867,495 La universidad se acoge a los 
requisites minimos exigidos por 
Colombia Compra 
Eficiente en ei acuerdo marco 
de precios de tiquetes aereos

No.
38348-
2019
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(costo de expedicion del tiquete) la cual es establecida por la Aeronautica Civil, por ejercer su labor 
como intermediarios. Cabe anotar que el Gobierno Nacional a traves del Decreto Numero 1074 del 
26 de mayo de 2:015 expidio "El Decreto Unico Reglamentario del Sector Comercio, Industria y 
Turismo, en donde se compilan todas las normas que regulan el sector"

I. ANALISIS DE LA OFERTA

Identificacion de Proveedores del Sector

La prestacion del servicio de tiquetes aereos la realizan aerolmeas y agencias de viajes en Colombia. 
De acuerdo con las estadisticas de la ANATO, actualmente en Colombia, existen 4724 agencias de 
viajes, siendo Bogota o.e. la region con mayor participacion. A continuacion, se relacionan algunas 
de estas agencias de viajes en la ciudad de Bogota D.C.:

Redo Turismo S.A.
Union Temporal Novatours - Vision Tours 05 - 2018 
Viajes Tour Colombia S.A.$.
Viaja por el Mundo Web/Nickisix360 S.A.$.

"'Subatdurs S.A.S.
Escobar Ospina S.A.S.
Publica S.A.S.

.Festival Tours S.A.S.
Aeroviajes Pacifico de Bogota S.A.

Identificacion de la Dinamica de produccion, distribucion y entrega de bienes y servicios.

Para el ano 2021, del total de las ventas de tiquetes nacionales e internacionales, en promedio el 
69% fueron realizadas por intermedio de las agencias de viajes y turismo, al paso que ei restante 
31% fueron efectuadas directamente por las aerolineas (Superintendencia de Industria y Comercio, 
2018). Esta situacion refleja la preferencia de los consumidores por utilizar este canal de las agencias 
de viajes, el cual le facilita al consumidor el tiempo de busqueda al presentarle todas las tarifas que 
ofrecen las diferentes aerolmeas en el mercado y sus diferencias en precio que se presentan en cada 
uno de los diferentes canales de distribucion, permitiendo al consumidor comparar cada una de ellas. 
Con la reduccion de esta asimetria de informacion, en la cual las agencias de viajes actuan como 
medio facilitador del flujo de informacion, se pretende en un largo plazo incrementar el bienestar de 
los usuarios y alcanzar unos precios mas bajos.

Las agencias de viajes ofrecen en el mercado de turismo diversos productos, tales como: a. Tiquetes 
nacionales. b. Tiquetes internacionales. c. Otros productos: Estos pueden ser comercializados por la 
mayona de agencias de viajes y turismo, entre ellos se encuentra los servicios de porcion terrestre, 
turismo receptive, hoteles, servicio de transporte, cruceros, reconfirmacion de reservas, tarjetas de 
asistencia medica, alquiler de vehiculos, registro de programas e millas, informacion de tarifas, 
convenios corporativos con aerolineas y excursiones, entre otros.

Las agencias de viajes que deseen la acreditacion por parte de la International Air Association (IATA) 
para poder tener acceso a la venta de boletos aereos a traves de diferentes sistemas de reservas . 
contando con el respaldo de las compamas aereas miembros de la IATA, de conformidad con [a*
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La universidad se acoge a los 
requisitos minimos exigidos por 
Colombia Compra 
Eficiente en el acuerdo marco 
de precios de tiquetes aereos

$120,000,000Adqulsicion de tiquetes 
aereos para desarroilar 
actividades de investigacion 
de la universidad, teniendo 
en cuenta las necesidades de 
las estructuras de 
investigacion

4 mesesOrden de 
Compra 
No. OC 
41387-

20194

2019

TABLA 4: DE ANALISIS DEL MERCADO - DEMANDA - OTRAS ENTIDADES Y/O
EMPRESAS

Consultado el SECOP, se observe que los procesos de contratacion para este servicio se hacen por 
valores globales dependiendo de las necesidades especificas de las entidades, no siendo relevante 
el precio de los tiquetes segun las condiciones particulares de cada entidad.

CONDICIONES GENERALES DEL SECTOR CERTIFICADO DE INSCRIPCION EN EL RUP

Los oferentes deberan presenter el Registro Unico de Proponentes en el que deben estar clasificados 
en los siguientes codigos de acuerdo a la UNSPSC. que se muestran a continuacion

ProductoClase. Codigo PamiliaSegmento

Servicios de Viajes, 
Alimentacion, 
Alojamiento y 

Entretenimiento

Facilitacion de 
viajes

Agendas de ViajesAgentes de Viajes90121500

Los proponentes deberan allegar el Registro Unico de proponentes expedido por la Camara de 
comercio con fecha de expedicion no superior a treinta (30) dias calendario anteriores a la estipuiada 
corno fecha limfte para presenter propuestas, Cuando la propuesta sea presentada por consorcio 0 
union temporal, cada uno de sus integrantes debera anexar RUP en el que se acredite que cada uno 
de sus miembros se encuentra inscrito en la clasificacion dada por la Universidad. En todo. caso, la 
informacion aqui requerida, debe encontrarse en firme a la fecha de cierre del presente proceso de 
seieccion. Las personas jundicas extranjeras sin domicilio en Colombia acreditaran en el pais un 
apoderado domiciliado en Colombia debidamente facultado para presenter la Propuesta, participar y 
comprometer a su representado en las diferentes instancias del proceso de seieccion, suscribir los 
documentos y declaraciones que se requieran, asi' como el Contrato, suministrar la informacion que 
le sea solicitada, y demas actos necesarios de acuerdo con este Pliego de Condiciones, asi como 
para representarla judicial 0 extrajudicialmente.

Dicho apoderado podra ser el mismo apoderado unico para el caso de personas extranjeras que 
participen en consorcio 0 union temporal y en tal caso bastara para todos los efectos la presentacion 
del poder comun otorgado por todos los participantes del consorcio 0 union temporal 0 promesa de 
sociedad futura. El poder que otorga las facultades, en caso de ser expedido en el exterior, cumplira 
todos y cada uno de los requisitos legales exigidos para la validez y disponibilidad en Colombia de 
documentos expedidos en el exterior con el proposito que obren como prueba conforme con los 
articulos 259 y 260 del Codigo de Procedimiento Civil y demas normas vigentes.t^V.
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6. MARCO LEGAL

GENERA LIDADES

Se hace saber a los proponentes que el particular que contrata con ei Estado adquiere !a calidad de 
colaborador del mismo en el logro de sus fines, razon por la que cumple una funcion social que 
implica obligaciones, sin perjuicio de los derechos que la misma ley le otorga.

Se tendran en cuenta para esta convocatoria los criterios ambientales establecidos, por la Universidad 
Distrital Francisco Jose de Caldas. Para efectos de lograr el fin propuesto se recomienda a los 
proponentes revisar los terminos para evitar incurrir en fallas, omisiones o incumplimientos de los 
requisites exigidos.

LEYES Y JURISDICCION APLICABLE A LA CONTRATACION Y AL CONTRATO

El presente proceso de seleccion y el contrato a celebrar se rigen por la Ley 30 de 1992, sus decretos 
reglamentarios, el Acuerdo 003 del 11 de marzo de 2015 y por la legislacion comercial y civil, en las 
materias no reguladas expresamente por el mencionado Acuerdo (Articulo 4°).

• Resolucion de Rectoria No. 262 de junio 02 de 2015.
• Manual de Supervision e interventorfa de la UDFJC (Resolucion de Rectoria 629 de 2016).
• Resolucion 683 del 09 de diciembre de 2016. Reglamento del banco de proveedores de la 

UDFJC.
• Plan Anual de Contratacion de la Universidad vigencia 2022.
• RIGA Universidad Distrital.
• Ley 336de 1996. "Porla cual seadopta el EstatutoNacional deTransporte". Decreto No. 502 de 1997. 

Ministeriode Desarrolio Econ6mico.”Porel cual sedefinenlanaturalezayfuncionesdecadaunode 
los tiposde agencias de viajesdeque trata el articulo 85 de la Ley 300 de 1996". Decreto No. 1074 
de 2015. "Decreto unico regiamentariodel sector de industria y turismoy demas normas que lo 
modifiquen adicionen o complementen",

• Ley 300 de 1996. Ley General deTurismo. Ley 1266 del 2008. Por la cual se dictan lasdisposiciones 
generales del habeas data y se regula el manejo de la informacion contenida en bases de dates 
personales, en especial la financiera, crediticia, comercial, de servicios y la proveniente de 
terceros paisesyse dictan otrasdisposiciones. Ley Estatutaria 1581 de 2012. Por la cual se dictan 
disposiciones generales para la proteccion de datos personales. Reglamentada parcialmente 
por el Decreto Nacional 1377 de 2013. Decreto No. 1406 de 1999. Ministerio de Hacienda y Credito 
Publico. Por el cual se adoptan unas disposiciones reglamentarias de la Ley 100 de 1993, se 
reglamentaparcialmenteelarticulo91delaLey488dediciembre 24del998,sedictandisposiciones 
para la puesta en operacion del Registro Unicode Aportantesai Sistema de Seguridad Social Integral, 
se establece el regimen de recaudacion de aportes que financian dicho Sistema y se dictan otras 
disposiciones. Se entenderan induidas aquellas leyes, normasque modifiquen, aclaren, adicionen 
o sustituyan las leyes, normas que le sean aplicables.

• Resolucion 350 de 2022 Por medio de la cual se adopta el protocolo general de bioseguridad 
para el desarrolio de las actividades economicas, sociales, cuiturales y del Estado".
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7. Ei contrato a celebrar con el oferente ganador del proceso de seleccion sera 
CONTRATO DE PRESTACION DE SERVICIOS.

8. SUPERVISOR DEL CONTRATO

El supervisor del contrato sera: Vicerrectora Academica 
Telefono 3239300
Correo electronico: vicerrecacad@udistrital.edu.co
Contacto:
Telefono del contacto: 3239300
Correo electronico del contacto: vicerrecacad(a)udistrital.edu.co

9. PRESUPUESTO OFICIAL ESTIMADO

El presupuesto oficial estimado para el presente proceso sera hasta por la suma de SETECIENTOS 
NOVENTA Y SIETE MILLONES SETECIENTOS SESENTA MIL QUINIENTOS CINCUENTA Y CINCO 
PESOS MCTE ($797.760.555M/cte.) INCLUIDO EL IVA.

CDPDependencia Presupuesto
$ 55.000.000Facultad de medio ambiente y recursos naturales 1385

Facultad Tecnologica 1398 $ 40,000,000
Facultad de Ciencias y Educacion 1394 $ 129.645.755
Centro de Investiqaciones y desarrollo cientffico CIDC 1222 $ 280.000.000

$ 100.000.000Centro de relaciones interinstitucionales CERI 1399
Facultad de ingenien'a $ 145.831.0001414
Vicerrectoria Academica 1401 $ 16.212.000

$ 2.523.000Catedra UNESCO en desarrollo del nino 1407
Coordinacion general de autoevaluacidn y Acreditacion $ 20.000.0001427
Instituto para la pedaqogfa, la paz y el conflicto urbano IPAZUD $ 8.548.8001432

$ 10.000.000Doctorado Estudios Artisticos 1480

$ 15.000.0001481Doctorado Estudios Sociales

$ 18.272.603Doctorado Ingenieria 1483

$841.033.158TOTAL

Valor establecido en el Plan Anual de Adquisiciones: En el Plan Anual de Adquisiciones para 
esas actividades el total asignado es OCHOCIENTOS CUARENTA Y UN MILLONES TREINTA Y TRES 
MIL CENTO CINCUENTA Y OCHO PESOS MCTE ($841,033,158 M/cte.) INCLUIDO EL IVA.

Dentro del presupuesto anterior se incluye:

El valor de las operaciones que se celebren por cuenta de la entidad 
Ei valor por concept© de impuestos, tasas y contribuciones a que haya lugar 
Todo pago que deba hacerse por causa o por ocasion de la operacion incluyendo:

a.
b.
c.

• El valor de la comision a pagar a la(s) sociedad (s) comisionista (s) seleccionada

mailto:vicerrecacad@udistrital.edu.co
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• El valor de las garantias que debera constituirse ante la bolsa
• El valor de registro en bolsa y servicio de compensacion y liquidacion
• El valor del servicio de firma electronica y procesamiento electronico de datos

Los impuestos, tasas, contribuciones, descuentos y retenciones aplicables a la operacion que se 
realizara por cuenta de la entidad estatal son las siguientes:

Descripcion Porcentaje
Estampilla Universidad Distrital Francisco Jose de Caldas 50 anos 1.1%

Estampilla Pro - culture 0.5
Estampilla Adulto Mayor 2%

El comitente vendedor que resulte adjudicatario de la negociacion a adelantar debera tener en cuenta 
que del valor de la negociacion se practicaran las retenciones anteriormente mencionadas, y las 
demas que, de conformidad con la normatividad vigente, resulten procedentes.

10. TIROS DE OFERTAS (marque con X en "Seleccion" las ofertas que podnan ser):

Descripcion SeleccionTipo
Propuestas totales, en las que se involucran todos los elementos a contratar y se 
evidencia con un solo precio ofertado (induido IVA)Totales X

En las que se involucran algunos elementos de la totalidad requerida y se admite que los 
oferentes puedan ofertar solo algunos elementos con una oferta de precio parcial (el IVA 
se puede discriminar o incluir en el precio ofertado). Recuerde que, si se aceptan las 
ofertas parciales, se pueden efectuar adjudicaciones parciales.

Parciales

Por Soiuciones 
Integrates Debe involucrar la totalidad de los elementos que se necesitan y se induyen en el!a

la adjudicacidn seria parcial dado que se adjudicaria cada uno de los items solicitados, 
a los oferentes que realicen la mejor oferta que normalmente es el menor precio

Por precios 
unitarios

Descnbala:Otra

11. PLAZO DEL CONTRATO:

DiasEl tiempo para realizar la actividad contratada: Meses 7 0

Dias 03El tiempo para liquidar el contrato: Meses

Dias 010MesesTOTAL

12. VALOR Y FORMA DE PAGO (marque con X en "Seleccion" la forma de pago del 
contrato)

SeleccionForma de Pago del Contrato
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Total, contra entrega de los bienes o servicios contratados

Parcial, a medida que el proveedor entregue los bienes y servicios contratados X

Con anticipo economico

El Comltente Comprador pagara a traves del Sistema de Compensacion, Liquidacion y Administracion 
de Garantias de la Bolsa Mercantil de Colombia S, A., asi:

El comitente comprador, pagara traves del Sistema de Compensacion, Liquidacion y Administracion 
de Garantias de la Bolsa Mercantil de Colombia S.A., dentro de ios 30 dias habiles siguientes a la 
radicacion de la documentacion requerida, el valor del servicio en moneda legal Colombiana, en 
pagos sucesivos, mes vencido, por valor de los servicios efectivamente recibidos, conforme a las 
actas de balance de ejecucion parcial a suscribirse entre las partes, las tarifas ofrecidas por el 
comitente vendedor y hasta el monto de los recursos correspondientes a la vigencia.

Lo anterior, previa presentacion de la cuenta de cobro o factura, certificacion de cumplido a 
satisfaccion por parte del supervisor de la negociacion designado por el comitente comprador y 
presentacion de los documentos con los que se acredite el pago de los aportes ai Sistema de 
Segurida'd Integral en Salud y parafiscales del comitente vendedor, este ultimo cuando corresponda.

El supervisor designado por ei comitente comprador debera radicar los documentos del pago en la 
Carrera 7 No. 40B - 53 Piso 6, dentro de los tres (3) dias habiles siguientes al recibo de esta ante 
el ordehador del gasto, para proceder con el inicio del pago, en los terminos que: se indican a 
continuacion.'

La documentacion requerida para proceder con los pagos debe ser entregada dentro de los 10 dias 
habiles siguientes a la prestacion del servicio, en la Universidad Distrital Francisco Jose de Caldas, 
ubfcada en (a Carrera 7 No. 40B 53 Piso 6 de la Ciudad de Bogota D.C.

Para el pago, el comitente vendedor debera presenter dentro de los diez (10) dias habiles siguientes 
ai mes de prestado el servicio al supervisor designado por el comitente 
comprador en el plazo establecido, los siguientes documentos:

Informe mensual respective sobre la ejecucion de la negociacion por el comitente vendedor 
Informe de gestion mensual por parte del comitente vendedor.
Factura con el cumplimiento de los requisites legales; soportes resumen discriminando los 
servicios y costos al detalle.
Certificado de cumplido o recibo a satisfaccion mensual por parte del supervisor.
Certificacion de paz y salvo.de las obligaciones parafiscales y de seguridad social por el 
comitente vendedor; planilla de pago en aportes detallada del comitente vendedor. 
Certificacion de paz y salvo de las obligaciones parafiscales y de seguridad social; planilla de 
pago en aportes detallada del comitente vendedor.
Copia de Camara de Comercio con vigencia no mayor a 90 dias, tanto para comisionista 
comprador como comitente vendedor.
Copia del RUT del con vigencia no mayor a 90 dias, tanto para comitente vendedor.
Anexo a la factura con los servicios prestados y causados,), y los demas que por ley correspondan..

1.
2.
3.

4.
5.

6.

7.

8.
9.
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Es responsabilidad del comitente vendedor facturar todos los impuestos, tasas y/o contribuciones 
aplicables a la operacion, de acuerdo con la ley. El pago al comitente vendedor, depende de la 
oportunidad y calidad en la presentacion de los documentos e informacion senalados. For tanto, el 
comitente vendedor, debera tener en cuenta que la presentacion deficiente y/o tardia,. podra 
conllevar a una demora en el pago. For esta falta, el comitente comprador no asumira 
responsabilidad, ni obligaciones adicionales a las descritas en la ficha tecnica de negociacion, y en 
todos los casos informara de manera oportuna al COMISIONISTA VENDEDOR y a la BOLSA 
MERCANTIL DE COLOMBIA S.A. en lo correspondiente al pago por servicio de medios 
tecnologicos, que seran causados dentro de la ultima factura generada por el comitente vendedor 
como parte de la liquidacion del mismo.

NOTA 1: Los pages de cada uno de los items anteriores se efectuaran dentro del plazo establecido, 
efecto para el cual la entidad adelantara los tramites pertinentes para realizar el pago dentro de 
dicho termino.

Se entiende por "SERVICIO EFECTIVAMENTE RECIBIDO cuando los servicios cumplan con 
todas las especificaciones tecnicas y los plazos previstos, situacion que generara la expedicion de 
dicho documento por parte del supervisor de la negociacion el cual debera ser presentado para el 
pago.

13. GARANTIAS Y AMPAROS EXIGIBLES (marque con X en "Seieccion" las garantis y
amparos exigibles)

Garantias y Amparos Exigibles Seieccion
Poliza de Cumplimiento X
Poliza de Calidad X
Pago de Salarios y Prestaciones Sociales X
Responsabilidad Civil frente a terceros X

14. GARANTIAS ADICIONALES A CARGO DEL COMITENTE VENDEDOR

De acuerdo con lo establecido en el articulo 7o de la Ley 1150 de 2007, el articulo 2.2.1.2.1.2.18., del 
Decreto 1082 de 2015, ademas de las garantias exigidas por el Sistema de Compensacion, Liquidacion y 
Administracion de Garantias de la Bolsa Mercantil de Colombia S. A., y para asegurar el total y estricto 
cumplimiento de todas las obligaciones derivadas de la operacion, el comitente vendedor debera dentro 
de los tres (3) dias habiles siguientes a la adjudicacion de la negociacion tratandose de personas naturales o 
juridicas individuales o dentro de los cinco (5) dias habiles siguientes tratandose de figuras asociativas 
(consorcio o union temporal), las siguientes, constituir las siguientes garantias que cubran como 
minimo los siguientes amparos:

Beneficiario: Universidad Distrital Francisco Jose de Caldas, NIT. 899.999.230-7. Tomador: Comitente

Vendedor. Asegurado: UNIVERSIDAD DISTRITAL FRANCISCO JOSE DE CALDAS, NIT. 899.999.230-7.

• Cumplimiento: Por valor correspondiente al 20% del valor de la operacion. Vigencia igual al termino
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deejecucion de la operacion y doce (12) meses mas, contada a partir del cumplimiento de los requisites 
de ejecucion

• Pago de Saiarios, Prestaciones Sociaies Legales e Indemnizaciones Laborales: Por el 5 % del valor 
de la operacion. Vigencia igual al plazo de ejecucion de la operacion y tres (3) anos mas, contados a partir 
del dia de celebracion de la operacion.

• CalidaddelServicio: Por el 30 % del valor de la operacion. Vigencia igual altermino deejecucion de 
la operacion y (12) meses mas, contada a partir del dia de celebracion de la operacion.

• Poliza de Responsabilidad Civil Extracontractual: Por un valor asegurado de 500 SMLMV, con 
una vigencia igual al plazo de ejecucion de la negociacion.

Paragrafo: En !os casos en que se prorrogue el plazo de ejecucion de la negociacion y/o se adicione en valor, 
el Comitente Vendedor se compromete, dentro de los tres (3) dias calendarios siguientes al evento, 
presentar el certificado de modificacion de la garantia de conformidad con el nuevo plazo y/o valores 
pactados.

Estasgarantiascubren losriesgosasociadosalasobligacionesnocompensablesydescritasen la presente Ficha 
Tecnicade Negociacion.

En tbdo caso, correspondera al Comitente Comprador, realizar todos los actos de verificacion, 
estudio, seguimiento, ejecucion, aprobacion y custodia asi como todos los demas actos que sean 
hecesarios para la efectividad de estas.

;
15. REQUISITOS PARA EVALUAR Y COMPARAR PROPUESTAS (marque con X en 
- "Seleccion" los requisitos para evaiuar y comparar propuestas y exponga con el 

profesional a cargo del proceso)i

Califlcacion SeleccionAspectos a Evaiuar
Estudio Jundico Admisible / No admisible X

Estudio Financiero Admisible / No admisible X
Estudio Tecnico Admisible / No admisible X

Con puntaje por experiencia 
general Puntaje

Con puntaje por experiencia 
especifica Puntaje

Con puntaje por mayor 
tiempo de garantia ofrecida Puntaje

A menor precio por item (con o sin intervalo de 
aceptacion) Precio

A menor precio total (todos los items) con o sin 
intervalo de aceptacion 100 PuntosPrecio X

A menor precio por solucion integral (con o sin 
intervalo de aceptacion)______________________Precio
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Con utilizacion de media geometrica (adjudicacion ai 
que este mas cerca de ia media geometrica)______
Con utilizacion de media aritmetica (adjudicacion al 
que este mas cerca de la media geometrica)

Precio

Precio

Otras formas de evaluar Senale cuales:

16. DOCUMENTOS TECNICOS PROPUESTOS

Certificaciones Contractuales (marque con X en "Selection" la forma
propuesta)

Selection

Estudio Juridico X

Estudio Financiero X

Estudio Tecnico X

Ofertas Proponentes X

17. CONDICIONES JURIDICAS PREVIAS

1. Carta de Presentacion

La carta de presentacion debe estar suscrita por el representante legal de la persona jundica o 
por el representante designado por los miembros del consorcio o de la union temporal.

Quien suscriba la carta de presentacion debera:

En caso de ser persona jundica: Tener la calidad de representante legal o apoderado del comitente vendedor, 
confacultad expresadeactuaren nombrey representaciondeeste. En este ultimo caso, lafacultad de 
representacion debe comprender las de presenter la documentacion, ejecutar la presente negociacion. Si la 
presentacion de la documentacion con las condiciones de participacion implica la transgresion del deber 
establecido en el numeral 7° del articulo 23 de la ley 222 de 1995, el comitente vendedor individual o 
el integrante debera, ademas, allegar autorizacion de la junta de socios o asamblea general de accionistas, 
segun corresponda.

En caso de ser consorcioounion temporal: Tener la calidad de representante del consorcio o union temporal, 
con facultad expresa de actuar en nombre y representacion de este. Tal facultad de representacion 
debe comprender la de presenter la documentacion y ejecutar la presente negociacion (en caso de 
resultar adjudicatarios)

2. Certificado de Existencia y de Representacion Legal

Tratandose de persona jundica, encontrarse inscrita en la Camara de Comercio y tener vigente y renovada 
la matncula mercantil, para lo cual, debera allegar el certificado de existencia y representacion legal, 
expedidopor la Camara de Comercio o por la autoridad que corresponda, con fecha de expedicion no 
superior a treinta (30) dias calendario anteriores a la entrega de la documentacion, en el cual, de 
conformidad con la normatividad vigente se certifique su existencia y representacion legal, donde conste
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que el objeto social permita celebrar y ejecutar la negociacion, y que la duracion de la sociedad no es inferior 
a la vigencia de la misma y un (l)ano mas.

3. Certificado de Matricula de Persona Natural y del Establecimientode Comercio

Tratandose de personas naturales, debera acreditar su inscripcion vigente en el Registro Mercantil, para lo 
cual, debera ailegar el certificado de Registro Mercantil expedido por la Camara de Comercio con fecha no 
superior a treinta (30) dias calendario anteriores a la entrega de la documentacion, en el que conste 
que la actividad economica que ejerce le permita celebrar y ejecutar la negociacion.

4. Fotocopia legible de la ceduladecludadania del comitentevendedor

Debera ailegar fotocopia de la cedula de ciudadanfa del Comitente Vendedor (persona natural) y 
del Representante Legal (persona juridica), correspondiente a la persona que suscribe los documentos 
requeridos por el comitente comprador como requisites.

5. Documentoprivadodeconstituci6ndelafiguraasociativa;ConsorciooUni6n 
Temporal

Debera ailegar documento privado de constitucion de la figura asociativa bajo los terminos establecidos 
enel arttcu!o7dela Ley80del993ydemasnormasque!o modifiquen/aclaren/adicionenosustituyan.

Losintegrantesde la figura asociativa (consorcioo union temporal)deberan ailegar de forma individual 
los requisites juridicossolicitados.

. 6. Situacion MilitarDefinida

En cumplimiento con el Articulo 111 del Decreto 2150 de 1995, que modifica el Articulo 36 de la Ley 48 de 
1993, si el comitente vendedor persona natural o el Representante Legal de la persona juridica es hombre 
menor de 50 ahos, debera adjuntar fotocopia legible de la libreta militar. En caso de perdida debera anexar 
certificacion de la Direccion de Redutamiento donde conste que la situacion militar se encuentra 
definida.

7. Certificado de pages a la Seguridad Social, aportes Parafiscales.

El comitente vendedor debera haber pagado los aportes a Seguridad Social (salud, pension, ARL), 
aportes Parafiscales (SENA, ICBF y cajas de compensacion), cuando aplique, para lo cual allegara 
certificacion expedida por el revisor fiscal cuando cuente con esta figura segun el tipo societario, o por el 
representante legal, en el cual se senate que la sociedad ha cumplido en los ultimos seis (6) meses con las 
obligacionessobreel pago de aportes al Sistema de Seguridad Social (Salud, Pensiones, Riesgos laborales), 
aportes parafiscales (ICBF, SENAyCajasde Compensacion Familiar).

En caso de que sea el revisor fiscal quien firme esta certificacion, debera aportar una fotocopia de la 
tarjeta profesional y el Certificado de Antecedentes Disciplinarios expedido por la Junta Central de 
Contadores con una vigencia no superior a noventa (90) dias anteriores a la fecha de entrega de la 
documentacion. ^ ^

Jr
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18. CONDICIONES FINANCIERAS PREVIAS

En cumplimiento de lo establecido en el articulo 6° de la Ley 1150 de 2007, se verificara la capacidad 
fmanciera delosComitentesVendedores, a partirdelosindicadoresdefinidosenel Decreto 1082 de 2015, 
informacidn que se verificara en el Certificado de Inscripcion, Clasificacion y Calificacion - RUP, al Registro . 
Unico de Proponentes del mejor ano de los ultimos tres (3) anos anteriores (2019 o 2020 o 2021), 
deacuerdo con lo establecido en el Decreto 579 de2021.

Asi, la sociedad comisionista vendedora, debera allegar comunicacion suscrita por su representante legal, 
en el que indique el ano con el cual se verificaran los Estados financieros en el Registro Unico de 
Proponentes.

INDICADORES A ACREDITAR

INDICADOR CONDICION VALOR
LIQUIDEZ IGUAL O MAYOR 1,50
NIVEL DE ENDEUDAMIENTO IGUAL O MENOR 0,60
RAZON DE COBERTURA DE INTERESES IGUAL O MAYOR 1,00
RENTABILIDAD SOBRE PATRIMONIO IGUAL O MAYOR 0,07
RENTABILIDAD SOBRE ACTIVOS IGUAL O MAYOR 0,05

1. Liquidez:

Indica la capacidad del comitente vendedor para cumplir con sus obligaciones a corto plazo.

Liquidez = Activo corriente 
Pasivo Corriente

El nivei de liquidez debe ser Igual o mayor a 1,50.

Para el caso de Consorcios, uniones temporales la formula sera la siguiente:

IL= ((ACi *%departicipaci6n) +AC2 *%departicipaci6n) + ■■■')
((PCI :t;%departicipaci6n) +PC2 *%departicipaci6n) + ...)

Si el comitente vendedor no supera el nivei de liquidez minimo establecido en el presente proceso, se 
evaluara como no cumple.

2. Nivel DeEndeudamiento:

Refleja el grado deapalancamientoque correspondea la participacionde los acreedores en losactivosde la 
empresa.

Endeudamiento - PasivoTotal 
Activo Total

El nivei de endeudamiento debe ser Igual o menor al 60 %.
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78111502 Viajes en avionescomerciales.

Modalidad Experiencia conCertificaciones:

Adicionalmente, el Comitente Vendedor tambien podra acreditar experiencia con ia presentacion de 
maximo tres (3) certificacionesdecontratosdebidamenteejecutadosen cualquiertiempocon Entidades 
publicas y/o privadas, o negociaciones en el escenario de Bolsa, cuyo objeto haya sido el suministro de 
pasajes aereos, y que su sumatoria sea mayor o igual al cien por ciento (100 %) del presupuesto total 
dela negociacion.

En el evento de presentarse un mayor numero de certificaciones a las requeridas, soiamente se verificara las 
tres (3) primeras certificaciones que aparezca en orden ascendente de la documentacion presentada.

No se aceptaran certificaciones de contratos en ejecucion. La experiencia con la que el comitente 
vendedor pretende acreditar este requisite debe ser verificado y evaluadoen el RUP.

El valor de los contratos certificados sera convertido a SMMLV a la fecha de terminacion de este y seran 
estos los salaries a tenerencuenta para cuantificar la experiencia certificada.

Rara.el .caso de experiencia con Entidades publicas y/o privadas, las certificaciones de contratos 
deberan.cbntener mmimo la siguiente informacion:

Nombre entidadcontratante.
. Fecha de Expedicion de la certificacion. 

Objeto
•, •

Fecha de Inicio y Terminacion.
, . / Valor del contrato en pesos.

Nombre, Firma y Cargo dequienexpide la certificacion. 
Calificacion (Mmimo Buena o a Entera Satisfaccion).

Nota: En el caso donde la informacion contenida en las certificaciones no sea suficiente para validar el objeto 
y el valor solicitado para acreditar experiencia, sedeberaallegarcopiasde facturasy/ocontratosoactas 
de liquidacion o terminacion.

Experiencia Acreditada en la Bolsa Mercantil de Colombia:

Para el caso de experiencia en negociaciones en el escenario de Bolsa, la sociedad comisionista vendedora, 
debera allegar comunicacion suscrita por su representante legal, en el que indique las operaciones 
celebradas en este escenario por su comitente, que pretende sean aportadas al presente proceso de 
contratacion.

Asi, para la validacion de la experiencia, la Direccion de Estructuracion de Negocios solicitara las 
certificaciones de las operaciones indicadas por la sociedad comisionista vendedora a traves del aplicativo 
tecnologico dispuesto para estos efectos, y procedera a su validacion adjuntandolas a la carpeta 
correspondiente.

Para la vaiidaciondequelaexperienciaadelantada en el MercadodeComprasPublicascuenta con la inscripcion^



ESTUDIOS Y DOCUMENTOS PREVIOS 
SOLICITUD DE ADQUISICI6N DE BIENES 

Y SERVICIOS

Codigo: GC-PR-003-FR-
008

SIGUD3Macroproceso: Gestion de Recursos Version: 06
Fecha de Aprobacion: 
05/03/2020_______

UNIVfcRilOAD Df 
fRANCKSCCi I0SE [r,liTRffAL 

f CAI.i>A5 Proceso: Gestion Contractual

en el Registro Unico de Proponentes, adicionalmente en la certificacion la sociedad comisionista 
vendedora debera incluir el consecutivo del RUP en el que se podra validar el cumplimiento de los requisites 
en tosterminos establecidos en la ficha tecnica de negociacion.

Acreditacion de Experiencia para Uniones Temporaies y/o Consorcios:

Cuando el Comitente Vendedor sea un Consorcio o Union Temporal, la experiencia se evaluara 
proporcionalmente al grade de participacion de cada uno de sus integrantes, caiculandose la 
experiencia mediante la suma de los promedios ponderados de acuerdo con la participacion de cada 
integrante.

20. CONDZCIONES DE PARTICIPACION TECNICAS

Certificado de Inscripcion en el Registro Unico de Turismo:1.

El comitente vendedor debera presenter el correspondiente certificadode inscripcion en el Registro Nacional 
de Turismo expedido por el Organismo o Entidad competente. El certificado debe estar vigente a la 
fecha de presentacion de la oferta y mantenerse vigente durante la suscripcion y ejecucion del contrato 
resuitantedel presente proceso.

2. Certificado de No Sanciones:

El comitente vendedor debera adjuntarlos certificados emitidos por la o las Aerolineas, en donde conste 
que, dentro del aho inmediatamente anterior a la presentacion de los documentos, no ha sido sancionado 
por parte de la aerolinea, reduciendo o suspendiendo la expedicion de tiquetes.

En caso de consorcios o uniones temporaies, por lo menos uno de los integrantesde este debera cumplir 
con estos requisites.

Estas certificaciones deberan haber sido expedidas dentro de los (30) treinta dias calendario anteriores a 
La fecha de presentacion de losdocumentos.

Certificacion IATA:3.

El comitente vendedor debe presentar licencia IATA para participar en el proceso de contratacion. En caso 
de resultar adjudicatario, debera utilizar esta licencia para suministrar los Tiquetes Aereos solicitados 
durante la ejecucion de la negociacion. El requisite se acreditara con la presentacion de la copia de dicha 
licencia vigente.

REQUISITOS TECNICOS ESPECIALES

El oferente debera contar y certificar los siguientes requisites tecnicos mmimos para este proceso de 
seleccion, los cuales son de caracter habilitante: A
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Para el caso de Consorcios, uniones temporales la formula sera la siguiente:

IE = (fpii * % de participacion) + PT2 * % de 
participacion^+ ffATi *%deDarticipaci6n')
+ AT2 * % de participacion) + ...)

3. Razon de cobertura de intereses:

Refleja la capacidad del comitente vendedor de cumplir con sus obligaciones financieras. A mayor cobertura 
de interes, menoresla probabilidaddequeelcomitentevendedorincumplasusobligacionesfinancieras. 
Cobertura de Intereses = (Utilidad Operacional) / (Gasto de Intereses) La razon de cobertura de interes 
debe ser igual o superior a 1,00.

Para el caso de Consorcios, uniones temporales la formula sera la siguiente:

IE = ffUop2017fl) * % de participacion) + Uop2017f21 * % de
participacion) + ... ) ((GI2017(1) * % de participacion) +

, GI2017(2)* %de participacion)+...)

Si el comitente vendedor no cumple con la razon de cobertura solicitada en el presente proceso, se 
evaluaracomono cumple.

5. Requisites de Capacidad Organizational:

La capacidad organizacional es la aptitud de un comitente vendedor para cumplir oportuna ycabalmente 
el objetode la presente negociacionenfunciondesu organization interna. DadoquelaLey nopermite 
tener en cuenta certificaciones independientes sobre la organizacion de los comitentes vendedores 
como condiciones de participacion y que la capacidad de organizacion de una empresa privada para 
producirresultadosparasusclientesysusaccionistas esta dada por su rentabilidad, ei Decreto 1082 de 
2015 definio indicadores de rentabilidad para medir la capacidad organizacional de un proponente 
teniendo en cuenta que un actor del sertor privado esta bien organizado cuandoes rentable.
5.1. Rentabilidad SobrePatrimonio:

Determina la capacidad de generation de utilidad operacional porcada peso Invertido en el patrimonio. A 
mayor, rentabilidad sobre el patrimonio, mayor es la rentabilidad de los accionistas y mejor la capacidad 
organizacional del comitente vendedor, de acuerdo con la siguiente formula:

Rentabilidad sobre Patrimonio - Utilidad Operacional
Patrimonio

El indicador debe ser igual o superior a 0,07.

Para el caso de Consorcios o uniones temporales sera la siguiente:
RSP = ((Uop20l7(l) *0/odepartidpaci6n) + Uop2017(2) *% de participacion)+ ...) 
((AT2017(1) - PT2017(1)) * % de participacion) + (AT2017(2) - PT2017(2)),t; % de, <i
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participaci6n) + ...)

• llop: Utilidad Operacional de cada integrante.
• AT: ActivoTotal de cada integrante.
• PT: Pasivo Total de cada integrante.

Si el comitente vendedor presenta un indicador menor al exigido en el presente proceso se evaluara como No 
cumple.

5.2. Rentabilidad SobreActivos:

Determina la capacidad de generacion de utilidad operacional por cada peso invertido en el active. A 
mayor rentabilidad sobre activos, mayor es la rentabilidad del negocioy mejor la capacidad organizacional 
del comitente vendedor:

Rentabilidad sobre Activos = Utilidad Operacional
Active Total

El indicador debe ser igual o superior a 0,05.

Para el caso de Consorcios o uniones temporales la formula sera la siguiente:

RSA = ((Uop2Q17fl^ * % de participacion) + Uop2Q17C2>l * % de 
participacion^ + ... ) (((AT2017(1)) * % de participacion) + 
(AT2017(2))* % de participacion) + ...)

Si el comitente vendedor presenta un indicador menor al exigido en el presente proceso, se evaluara 
como No cumple. Seconsidera que el Comitente Vendedorcumple con la capacidad financiera solicitada y 
que esta en condiciones de participar en la negociacion, si obtiene en cada indicador los valores 
anteriormente establecidos.

19. CONDICIONES TECNICAS PREVIAS

19.1 Requisite deExperiencia

Modaiidad Experiencia enRUP:

El comitente Vendedor acreditara su experiencia mediante la informacion contenida en su Registro Unico 
de Proponentes. Por lo cual debera allegar certificacion suscrita por su Representante Legal donde 
relacione el numero del consecutive de los contratos registrados en el RUP con los cuales acreditara el 
requisite.

Los contratos deberan estar clasificados en alguno de los siguientes codigos UNSPSC hasta el tercer nivel, se 
debera acreditarun valor mayor o igual a 3.328 SMMLV.

Transporte de pasajeros aerea.78111500
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SISTEMA GDS

El comitente vendedor debe contar con al menos un GDS integrado a la Plataforma, que permlta 
reservar y emitir en tiempo real las diferentes opciones del mercado de Tiquetes Aereos. El Proveedor 
debe mantener al menos un GDS operativo e integrado a la Plataforma presentada y utilizarlo para 
el suministro de Tiquetes Aereos durante la vigencia del contrato. El Proveedor debe ofrecer y 
suministrar el personal y recursos requeridos para la atencion y prestacion de los siguientes servicios 
sin costos, comisiones o tarifas adicionales para la Unfversidad.

• Apoyar a la Universidad en la consecucion de convenios corporativos con las Aerolineas 
utilizadas por la Universidad y otorgar a la Universidad la totalidad de los beneficios y 
descuentos obtenidos por los mismos.

• Ofrecer todos los Tiquetes Aereos disponibles en el mercado, incluyendo las tarifas mas 
economicas de los tiquetes ofrecidos por las Aerolineas en sus paginas web.

• Discriminar e informar debidamente a la Universidad sobre las restricciones, condiciones y 
demas aspectos de la familia y/o range tarifario del Tiquete Aereo solicitado.

• Presenter y mantener durante la vigencia del contrato, un centre de contact© que garantice 
respuesta a solicitudes y requerimientos durante las 24 horas del dfa, los 365 dias del ano a 
nivel nacional. Los sistemas de comunicacion deben incluir (i) una linea telefonica para el 
cambio y cancelacion de Tiquetes Aereos, (ii) una linea de atencion dedicada a atender 
requerimientos de pasajeros y (iii) un correo electronico para solicitar el cambio y cancelacion 
de Tiquetes Aereos. Adicionalmente, en caso de que la plataforma presente indisponibilidad, 
la Universidad debera solicitar la expedicion de Tiquetes Aereos mediante dicho correo 
electronico sin que el Proveedor pueda cobrar la Tarifa Administrativa total.

•. Generar quincenaimente reportes del suministro de Tiquetes Aereos, y de los Tiquetes 
Adquiridos, segun las necesidades de la Universidad. Los reportes deben contener como 
mmimo la siguiente informacion de Is Tiquetes Aereos: (i) Numero, (ii) Precio, (iii) Ruta, (iv) 
Nombre del Pasajero, (v) Penalidades en caso de tenerlas, (vi) Fecha, (vii) Estado

: (Reservado, volado o no volado); entre otra informacion que requiera la Universidad para la 
toma de decisiones.

• Mantener vigente la licencia IATA presentada para la ejecucion del contrato, y utilizarla 
exclusivamente para los Tiquetes Aereos de la Universidad.

• Llevar el control de la ejecucion del contrato a fin de no sobrepasar el presupuesto 
contratado. En el caso de que el presupuesto sea agotado, el Proveedor debe interrumpir el 
suministro de Tiquetes Aereos.

• Gestionar ante las Aerolineas, reembolsos por cancelacion y cambio de Tiquetes Aereos de 
acuerdo con las condiciones y politicas de las Aerolineas. La Tarifa Administrativa 
reembolsable en los casos de cambios y cancelaciones de Tiquetes Aereos.

21. CRITERIOS DE EVALUACION

no es

La presente negociacion que tiene como objeto: "ADQUISIOON DE TIQUETES AEREOS PARA 
DESARROLLAR LAS ACTMDADES MISIONALES DE LA UNIVERSIDAD DISTRITAL FRANCISCO JOSE DE 
CALDAS, TENIENDO EN CUENTA LAS ACTMDADES ACADEMICAS Y ADMINISTRATIVAS ", cuyas 
caracten'sticas tecnicas se encuentran detalladas en las fichas tecnicas de producto anexas al 
presente documento y de conformidad con el procedimiento establecido en el Reglamento de 
Funcionamiento y operacion de la Bolsa para el Mercado de Compras Publicas. AA?'

d^
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Modalidad de Adquisicion: La negociacion se realizara bajo la modalidad de puja por preclo, en 1 (una) 
operacion como se detalla a continuacion:

La puja a la baja se realizara por precio, tomando como punto de partida la Tasa Administrativa Nacional 
vigente ponderada, tal como se detalla a continuacion:

TARIFA VALOR
Tarifa Administrativa Nacional One Way $ 33.376
Tarifa Administrativa Nacional RoundTrip. $ 60.732
Tarifa Administrativa Nacional Ponderada $ 47,054

El porcentaje resultante de la diferencia entre el valor objeto de negociacion y el valor del cierre, sera 
aplicado durante toda la negociacion sobre cada una de lasfacturas. La tarifa ponderada dlferencial solo se 
podra cobrar si los tiquetes son emitidos a traves de una plataforma y la emision es 100% virtual y a 
traves de medios electronicos.

Los tiquetes deberan ser suministrados en todas las rutas nacionales e internacionales solicitadas por 
la Universidad Distrital Francisco Jose de Caldas, en cantidades indeterminadas hasta agotar el 
presupuestodisponible.

Lascaractensticastecnicasdelos serviciosseencuentrandetalladasenlasfichastecnicasdelbien/producto 
o servicio anexas y que hacen parte integral a este documento y las obligaciones descritas en este 
documento.

Una vez cerrada la negociacion, el comisionista y su comitente vendedor informaran a la 
comisionista compradora y a ia Direccion de Analftica, los precios unitarios de cada uno de los elementos 
incluyendoel IVA correspondiente, valor que sera aplicable durante toda laejecucion.

El comitente comprador podra solicitar en la ejecucion de la negociacion la entrega de fos serviciosd 
comitente vendedor por encima o por debajo de la cantidad de los servicios pactados en la rueda de 
negocios hasta en un cincuenta (50%), previa aceptacion del comitente vendedor.

Laadicionencasodeaumentodelascantidadesolaterminacionanticipadaencasodedisminucionencantidad 
de bienes, antes sehalada de mas o de menos, es posible siempre y cuando el comitente comprador la solicite 
conquince(15)diasCALENDARIOdeanticipaci6nalafecha establecidadeentregadelosBIENES,entodocaso 
para efectos de la aplicacion de las figuras normativas, se dara aplicacion a los precisado en el Reglamento 
de Funcionamiento y Operacion de la Bolsa.

22. LISTADO DE GENERAL DE ELEMENTOS REQUERIDOS -FICHA TECNICA-

Este proceso no cuenta con un listado de elementos requeridos ni de cotizaciones que soportan el 
estudio de mercado, teniendo en cuenta la variacion constante en cuanto a los itinerarios y los 
precios del mercado de tiquetes aereos. De igual forma, se realiza el proceso a traves de Acuerdo 
Marco de Precios, Bolsa de Productos o Subasta Inversa, y su ejecucion depende totalmente de las 
necesidades (demanda) requeridas por la comunidad investigativa de la Universidad gestionadas a \ 
traves del CIDC.
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23. OBLIGACIONES DEL COMITENTE VENDEDOR

Acontinuaci6n,se establecenlasobligacionesacargodela sociedadcomisionistaycomitentevendedorespara 
!a ejecucion de la negociacion.

23.1 Obligaciones Generales del Comitente Vendedor:

Garantizar la ejecucion del objeto de la presente negociacion en los plazos establecidos, bajo 
las condiciones tecnicas, financieras, economicas y jurfdicas estipuladas en la ficha tecnica de 
negociacion.
Guardar total reserva de la informacion que por razon del servicio que presta en desarrollo de 
sus actividades, propiedad de la Universidad Distrital Francisco Jose de Caldas, salvo 
requerimientodeautoridad competente.
Dar estricto cumplimiento a los terminos pactados en la presente negociacion, y por ningun 
motivo abandonarel efectivo cumplimiento del objeto contractual.
No acceder a peticiones 0 amenazas de quienes actuen por fuera de la Ley con el fin de obligarlos a 
hacer uomitiralgunactoohecho,debiendoinformarinmediatamentea laUniversidad Distrital 
Francisco Jose de Caldas,atravesdel funcionarioresponsabledelcontroldeejecucionacercade 
la ocurrenciadetalespeticioneso amenazas, y a las demas autoridades competentes para que 
se adopten las medidas y correctives que fueren necesarios.
Obrar con lealtad y buena fe en las distintas eta pas contractuales, evitando todo tipo de dilaciones 
que pudieran presentarse.
Reportar por escrito, de manera inmediata a la Universidad Distrital Francisco Jose de Caldas, a 
traves del Supervisor designado, cualquier novedad, anomalia 0 situation irregular que;se 
presente que pueda afectar la correcta ejecucion contractual.
Entregar los informes especificos 0 extraordinarios referidos a la ejecucion .de la presente 
negociacion, cuando le sean solicitados por parte de quien ejerce el control y vigilancia de la 
negociacion. v
Dar cumplimiento a las obligaciones con el Sistemas General de Seguridad Social (salud, 
pensiones y riesgos laborales), asi como el SG-SST, y demas normas aplicables, y presenter 
los documentos respectivos que asi lo acrediten.
Pagar los salaries, prestaciones sociales e indemnizaciones del personal que el Comitente vendedor 
haya de emplear para la ejecucion de la presente negociacion y presentar para el tramite de pagos, 
copia de la planilla de pago de los aportes al regimen de seguridad social, para el periodo 
cobrado.

10. Presentar informe mensual en medio magnetico al supervisor designado por el comitente 
comprador, en el que se detalle una relation de tiquetes expedidos voladosy no volados, precio de 
estos, aerolinea, nombre del pasajero, trayecto, saldo del contrato, beneficios y promociones, los 
reembolsos efectuados durante el periodo y en general del estado de la ejecucion de la 
presente negociacion.

11. Dar cumplimiento de las obligaciones que le aplican de conformidad con los articulos 
2.2.4.I.3., 2.2.4.6.I., 2.2.4.6A, y 2.2.4.6.8dei Decreto 1072 de 2015, y la Resolution 0312 
de2019.

12. Mantenervigente los protocolos y regulaciones que establezca el Gobierno, articuladoal SSGT
de conformidad con la Circular conjunta 001 del once (11) de abril de 2020, y las demas 
que la complementen y/o reemplacen y que sea regulation de funcionamiento seguro respecto, 
Bioseguridad, Prevention y Promocion del Covid-lO^^, ^
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• 13. Cumplir con los terminos, condiciones y deberes de proteccion de datos personales de acuerdo 
con lo establecido en la Ley 1581 de 2012, y Decretos Reglamentarios, asf como las normasque las 
modifiquen, aclaren, complementen o sustituyan.

14. Responder ante las autoridades competentes por los actos u omisiones que ejecute en desarrollo 
del contrato, cuando en ellos se cause perjuicio a la entidad o a terceros en los terminos del 
arti'culo52de la Ley 80 de 1993.

15. Mantener vigentes las garantias otorgadas durante la ejecucion de la negociacion.
16. Acatar las instrucciones que, para el desarrollo de la negociacion, imparta la UNIVERSIDAD DISTRITAL 

FRANCISCO JOSE DE CALDAS por conducto del Supervisor designado.
17. No cobrar la penalidad por tiquetes nacionaies o internacionales devueltos para reembolso o 

revision.
18. Prestar el servicio de busqueda de equipaje ante la aeroiinea respectiva para lograr su 

recuperacion.
’ 19. Todos los PASAJES 0 TIQUETES estaran cubiertos con un seguro de vida y accidente que ampare 

al pasajero y un seguro de equipaje por hurto y perdida.

23.2 Obligaciones Espedficas del Comitente Vendedor:

Prestar el suministrode tiquetes durante la ejecucion de la negociacion las 24 horas del dia a 
travesdeuna plataforma tecnologica a los directivos, funcionarios, docentes, estudiantes de la 
UNIVERSIDAD DISTRITAL FRANCISCO JOSE DE CALDAS en vuelos nacionaies e internacionales. 
Suministrar la informacion detallada de los tiquetes adquiridos por la entidad.
Atender los requerimientos de'modificacidn de reservas de tiquetes por medio electronico o 
telefonico las veinticuatro (24) horas del dia, los siete (7) dias a la semana, de acuerdo con 
polfticas, tarifas y condiciones de las aerolineas.
Atender en forma inmediata cualquier cambio que se presente en los tiquetes previamente 
expedidos, suministrando los nuevos tiquetes dentro de los plazos requeridos por ei supervisor 
designado por el comitente comprador o por la persona autorizada por este, para lo cual 
suministrara varias opciones de tiquetes para el destine establecido, de acuerdo con polfticas, 
tarifas y condiciones de las aerolineas.
Gestionar el tramite de rembolso por el no uso de pasajes expedidos por la agencia, los cuales 
se someteran a las polfticas tarifarias de las aerolineas y/u operadores.
Proveer los tiquetes en la tarifa mas economica del mercado, vigente a la fecha de 
expedicion, de acuerdo con las autorizaciones efectuadas por el Supervisor designado por el 
comitente comprador o por la persona autorizada por este, solo aplica en el caso quese requiere 
osolicitelaemisionatraves del asesor.
Disponer de un servicio de mfnimo una (1) Ifnea telefonica y un correo electronico para 
comunicacion las veinticuatro (24) horas del dia, los siete (7) dfas a la semana, durante todo el 
plazo de ejecucion de la negociacion, con el fin de brindar apoyo y asesoramiento relacionado con 
los tiquetes expedidosatraves del GDS.
Designer a una persona que se encargue especificamente de las cuentas del comitente 
comprador y atender la negociacion con esta Entidad en los terminos establecidos en la 
presentefichatecnicade negociacion.
Gestionar una solucion en desplazamientos en los casos en que las aerolineas cancelen los 
vuelos programados y los dinectivos, docentes, funcionarios y estudiantes tengan que 
desplazarse en el horario establecido en las reservas.

10. Mantener informada a la UNIVERSIDAD DISTRITAL FRANCISCO JOSE DE CALDAS permanentemente
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sobre las nuevas tarifas y ofertas que realicen lasaerolmeas.
Aceptar y controlar la devolucion de los pasajes expedidos y no utilizados ya sea en rutas 
nacionales o internacionales, de acuerdo con politicas, tarifas y condiciones de las aerolmeas. 
Comunicaroportunamentea la UNIVERSIDADDISTRlTALFRANaSGOXJSEDEayXiAScuandoel saldo.de la 
negociacidn se encuentre en el veinte por ciento (20 %) de su apropiacion.
Presentara la UNIVERSIDAD DISTRTTALFRANQSCO JOSE DECALDASen forma mensual un informe de los 
tiquetes expedidos, volados y no volados, en medio magnetico al correo que senale el 
Supervisor designado por el comitente comprador.
Presentara la UNIVERSIDAD DISTRITAL FRANCISCO JOSE DECALDASen forma mensual un informe de los 
tiquetes expedidos, volados y no volados, en medio magnetico al correo que senale el 
Supervisor designado por el comitente comprador.
Presentara la UNIVERSIDAD DISTRITAL FRANOSCO JOSE DECALDASen forma mensual un informe de los 
tiquetes expedidos, volados y no volados, en medio magnetico al correo que senale el 
Supervisor designado por el comitente comprador.
Presenter informe mensual en medio magnetico al supervisor designado por el comitente 
comprador, en el que se detalle una relacion de tiquetes expedidos volados y no volados, precio de 
estos, aerolinea, nombre del pasajero, trayecto, valor ejecutado y saldo de la Negociacidn, 
beneficiosypromociones,losreembo!sosefectuados durante el periodoyengeneral delestado 
de la ejecucidn de la presente negociacidn.
Presenter los demas informes que sobre la ejecucidn de la negociacidn requiera el Supervisor de 
este.
Presenter y mantener vigentes los permisos, licencias y titulos especiales exigidos por parte de la 
Ley o las autoridades administrativas, civiles o sanitarias, para el ejerciclo del servicio 
prestado.
Programarlasactividadesquedebadesarrollarparaelcumplimientodelobjetode la , 
presente negociacidn, previa concertacidn con el Supervisor designado.
Brindar a los beneficiarios la atencidn y servicios prestados con oportunidad y calidad. 
Cohstituir las garantias en los terminos y tiempos establecidos en la presente ficha 
tecnica de negociacidn.
Las demas que se consideren pertinentes conforme al objeto de la presente negociacidn.
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V

LONDONO
Decana Medio Ambiente y Recursos 

Naturales

I RUTH ESPERANZA ROMA^tAtniX

Decana Facultad Tecnologica
LUZ ESPERANZA BQHORQUEZ 

AREVALO
ngenienaDecana Facul
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^ OMERCALDERDN
Decano Faculrad Ciendtas y Educacion

ANGELA PARRADO ROSSELLI
Centro de investigaciones y 
desarrollo cientifico CIDC

/ /

JOSE EgNACIO FjgDRIGUE^MOLANO
inacion general de apcoevaluacion y 

/acreditaddn

Ai
Centro de Relaciones Interinstitucionales 

CERI

FLOR ALBA SANTAMARIA VALERO
Catedra Unesco en desarrollo del nino

DAVID NAVARRO MEJIA
Institute para la pedagogia, la paz y el 

conflicto urbaru>-IPAZUD

ySPAffDO GAONA GARCIA
octorado en Ingeniena

PEDRO PABLO GOMEZ MORENO
Doctorado Estudios Artisticos

ELV1

ADRIAN JOSE PEREA ACEVEDO
Doctorado en estudios sociales

FyRMANOMBRE CARGO FECHA/—v
Profesional Espedalizado de la 
Vicerrectoria Academica

Responsablede la 
consolidaci6n

Miguel Fernando 3ara Barrios 27-05-2022

Eduard Pinilla RiveraRevis6 Profesional Especializado de I 
Vicerrectoria Administrativa

31-05-2022

Elverth Santos RomeroAprob6 01-06-2022Vicerrector Administrative 
Financiero

Los arriba firmantes deciaramos que hemos revisado el presente^K5cumentj/y lo encontramos ajustado a 
las normas y disposiciones legales y/o tecnicas aplicables y vigentes, y por tanto bajo nuestra . 
responsabilidad, lo presentamos para la firma.

Nota: Resolucion No. 262 de 2015 Artfculo 9. Los estudios previos estaran a cargo del jefe de la 
Dependencia en donde se haya identificado la necesidad, quien luego lo remitira al ordenador del gasto 
para su aprobacidn y solicitud de Certificado de Disponibilidad Presupuestal


